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استقبال ژاپنی ها و ایتالیایی ها برای 
سرمایه گذاری در پتروشیمی جم

مدیرعامل پتروشیمی جم گفت: در این شرایط  �
دشوار، باید با کوشش بیشتر، بهره وری در شرکت 
بیشتر شود و تلاش کنیم توسعه شرکت را هرچه 
سریع تر به سرانجام برسانیم و بتوانیم هدف عالی 
شــرکت را بــرای ایجاد مجتمع پتروشــیمی جم 
۲، محقــق کنیم؛ تا با توســعه و افزایش ظرفیت 
تولید، حاشیه سود شــرکت را نیز افزایش دهیم. 
به گزارش روابط عمومی پتروشــیمی جم، حسین 
میر افضلی در مراســم معارفه مدیر برنامه ریزی 
تلفیقی و سرپرســت امور مالی پتروشــیمی جم، 
با اشاره به سقوط ســهام شرکت های پتروشیمی 
در بــورس، خاطرنشــان کــرد: بــا ایــن اتفاقات 
اخیــر در قیمت های جهانی، اکثر پتروشــیمی ها 
تعدیلی منفی در بورس داشتند؛ اما خوشبختانه 
پتروشیمی جم با اصلاحاتی که به تازگی در روند 
تولید خود داشــته و توانسته به افزایش ظرفیت 
خوبی دســت یابد، بــا تعدیل مثبــت در بورس 
مواجه بود. مدیرعامل پتروشــیمی جم در ادامه 
تصریح کرد: برای ایجاد واحد های جدید و توسعه 
شرکت، مذاکرات خوبی با سرمایه گذاران ژاپنی و 
ایتالیایی داشــته ایم که این ســرمایه گذاران، برای 
فعالیت در شرکت ابراز تمایل کرده اند و امیدوارم 
در آینده نزدیک، این مذاکرات به سرانجام برسد تا 

توسعه شرکت شتاب بگیرد. 

ویلاسازی در «شیطان کوه»
ایلنــا: رئیس منابع طبیعی لاهیجان با اشــاره  �

به ساخت وســاز در باغات و زمین های کشــاورزی 
منطقه شــیطان کوه گفت: این ساخت وســازها در 
مستثنیات انجام می شــود و خلاف قانون نیست. 
مهدی پورمیرزایی درباره ساخت وســاز در منطقه 
«شیطان کوه» اســتان گیلان گفت: ساخت وسازها 
در این منطقه عمدتا در مستثنیات اشخاص است 
و ارتباطــی بــه اراضی ملی ندارد و حاشــیه ها و 
نقــاط مرتفع شــیطان کوه به عنــوان اراضی ملی 

حفظ می شود. 
او ادامه داد: براســاس قانون و تشخیصی که 
در ســنوات گذشــته در اراضی ایــن منطقه داده 
شده، بســیاری از پلاک ها به عنوان مستثنیات برای 
مالکان خصوصی تعیین شــده؛ البته در آن زمان 
این اراضی، زمین های کشــاورزی و باغات چای یا 
مرکبات بوده است؛ اما اکنون برخی از مردم مجوز 
تغییر کاربری بــرای ساخت وســاز در این اراضی 
می گیرند کــه متولیان این امر بایــد در این زمینه 

پاسخ گو باشند. 
رئیــس منابــع طبیعــی لاهیجان بــا تأکید بر 
اینکه متولی تغییر کاربری ها در محدوده شــهری 
شــهرداری  اســت، گفت: مجوزها براساس قانون 
صادر می شود و تغییر کاربری زمین های کشاورزی 

نیز مربوط به جهاد کشاورزی است. 
او تأکیــد کرد: مســئولان این دســتگاه ها باید 
پاســخ گو باشند که چگونه می شود این اراضی که 
در آن کشاورزی می شــده، امروز در آن ویلاسازی 

می شود. 
این کارشــناس ارشــد جنــگل افــزود: عمده 
خاک های اســتان گیلان، بسیار حاصل خیز هستند 
و بســیاری از آنها در حاشــیه شــهرها و روستاها 
قــرار گرفته اند و بــه مرور زمان از ســوي زارعان 
وارد چرخــه تولید کشــاورزی شــده اند؛ بنابراین 
بســیار طبیعی است، اگر تغییر کاربری ها براساس 
مطالعات علمی نباشــد اولین ضربه را به چرخه 
اقتصاد کشور و معیشت کشــاورزان وارد خواهد 
کــرد؛ اما می توان ریشــه یابی کرد کــه چه چیزی 
ســبب می شــود یک کشــاورز راضی شود چرخه 
اســتمرار تولیدش را قطع و زمین کشاورزی اش را 

به ویلا تبدیل کند. 
پورمیرزایــی توضیح داد: در تغییــر کاربری ها 
تخلفــات از قوانیــن و مقررات کشــور مشــاهده 
نمی شود، زیرا قانون عنوان کرده؛ عرصه کشاورزی 
که در محدوده شــهری قرار گرفته است، براساس 
طرح تفصیلی آن شــهر و بر حسب نیاز می تواند 
تغییر کاربری پیدا کند؛ امــا باید مطالعاتی انجام 
داد تــا بفهمیم این طرح ها بر چه اســاس امکان 
تغییــر کاربری هــا را دیده انــد و بایــد به صورت 

ریشه ای در وزارتخانه ها به این مسئله پرداخت. 
او با تأیید این مسئله که شاید نیازمند بازنگری 
در برخــی پروژه ها و طرح ها باشــیم، گفت: خاک 
حاصل خیز  میلیون ها سال طول می کشد تا تشکیل 
شــود، چگونــه به راحتی می توان ایــن زمین های 
کشاورزی را به ســاختمان تبدیل کرد، درحالی که 
اگر آمایش ســرزمین داشته باشــیم، می توان این 
زمین ها را حفظ کرد؛ بنابراین اجرای طرح آمایش 
ســرزمین یکی از بهترین راه هــای حفظ زمین  در 

شمال کشور است. 

مالیات کشاورزان ۵ برابر شد
تسنیم: نایب رئیس کمیســیون کشاورزی مجلس  �

با اشــاره به مشکلات تولید در شرایط رکود در اقتصاد 
کشــور گفت: با وضع مالیات های ســنگین، در مسیر 

تولید سنگ اندازی می شود. 
جلال محمــودزاده افزود: براي  مثــال بعضی از 
کشــاورزان و تولیدکنندگان در ســال قبــل  ۱۰ میلیون 
تومان مالیات پرداخت کرده اند و برای امسال باوجود 
اینکه بر بیشتر بخش های اقتصادی رکود حاکم بوده، 

مالیات ۵۰  میلیون تومانی در نظر گرفته شده است. 

گذر

اقتصاد

بانک مرکزی: مسکن گران شد
ایســنا: گزارش تحولات بازار مسکن شهر  �

تهران در آبان ماه ســال ۱۳۹۵ که برگرفته از 
«آمارهاي خام ســامانه ثبت معاملات املاک 
و مســتغلات کشــور» است، از ســوی اداره 
بررســي ها و سیاســت هاي اقتصــادي بانک 
مرکزي تهیه و منتشر شــده است.جدیدترین 
آمــار منتشــره بانک مرکزی دربــاره تحولات 
بازار مســکن شــهر تهران در آبان ماه امسال 
از این حکایت داشــت که تعــداد معاملات 
آپارتمان هــای مســکونی شــهر تهــران به 
۱۲هزارو ۵۰۰ واحد مســکونی رســیده که در 
مقایسه با مهرماه  ۲۱.۲ و نسبت به ماه مشابه 
سال گذشــته ۴.۱ درصد افزایش دارد.در ماه 
بررسی شده، متوسط قیمت خرید و فروش یک  
مترمربع زیربنای واحد مسکونی معامله شده 
از طریــق بنگاه های معامــلات ملکی حدود 
چهارمیلیــون و ۴۰۰ هــزار تومان بــوده که 
حدود ۰.۱ درصد نســبت به ماه قبل افزایش 
دارد. قیمــت خرید هــر متر زیربنــای واحد 
مســکونی درآبان ماه امسال نســبت به آبان 
سال گذشــته تا ۷.۳ درصد گران شده است.
در تحولات قیمتی نیز از میان مناطق ۲۲گانه 
تهران بیشترین متوســط قیمت یک  مترمربع 
زیربنــای مســکونی معامله شــده بــا حدود 
۹میلیون و ۸۰۰ هزار تومــان به منطقه یک و 
کمتریــن آن با دومیلیون و ۱۰۰ هزار تومان به 
منطقه ۱۸ تعلق داشت.بررسی توزیع تعداد 
واحدهای مســکونی معامله شده به تفکیک 
عمر بنا نشــان می دهد کــه واحدهای تا پنج 
سال ساخت با ســهم ۵۲.۲درصدی بیشترین 
تعــداد از واحدهای معامله شــده را به خود 
اختصــاص داده اند. این در حالی اســت که 
در مناطق ۲۲گانه تهران منطقه پنج با ســهم 
۱۶.۴ درصد از کل معاملات، بیشــترین تعداد 
قراردادهای مبایعه نامه را به خود اختصاص 
داده است.مناطق ۴، ۲ و ۱۴ در رده های بعدی 
قرار دارند. در مجموع حدود ۷۳ درصد از کل 
معاملات انجام شــده در تهران مربوط به ۱۰ 
منطقــه (۵، ۴، ۲،  ۱۴، ۸، ۱۰، ۷، ۱۵، ۱ و ۳) 
بوده و ۱۲ منطقه باقی  مانده حدود ۲۷ درصد 
دیگــر معامــلات را پوشــش می دهد.اما در 
رابطه با تحولات اجاره بهای مسکن شاخص 
کرایــه در تهران حــدود ۱۰.۴ و در کل مناطق 
شــهری تــا ۹.۳ درصــد رشــد دارد. ماهیت 
قراردادهای اجاری مســکن که غالبا یک ساله 
تنظیم می شود و از سیاست های کنترل و مهار 
تورم تأثیرپذیری دارد، ســبب تغییر متناســب 
اجاره بها با تحولات نرخ تورم شــده است.اما 
در مجموع حجم معاملات و متوسط قیمت 
یک  مترمربع واحد مســکونی که در آبان ثبت 
شده، موجب شده تا بانک مرکزی اعلام کند با 
توجه به رشد ملایم قیمت مسکن در سطحی 
کمتر از نرخ تورم در هشت  ماه منتهی به آبان 
ماه و از سوی دیگر گشــایش  های مالی اخیر 
نظام بانکی به ویژه تک رقمی شدن نرخ سود 
تسهیلات، شرایط مناسبی برای خانه دارشدن 

زوج های جوان و خانه اولی ها فراهم شود.

آمادگی دانمارکی ها 
برای مشارکت در پارس  جنوبی

مهر: ســفیر دانمــارک با اظهار شــگفتی از  �
توســعه پارس جنوبی به وســیله ایران، گفت: 
حضور شــرکت های دانمارکی در پارس جنوبی 
فرصــت آغــاز همــکاری بــا ایــران در زمینه  
انتقال تکنولوژی است.«دنی  ســرمایه گذاری و 
عنــان» ســفیر دانمــارک در ایران در حاشــیه 
بازدیــد از فازهای پارس جنوبی بــا بیان اینکه  
پیشــرفت های ایران در توســعه پارس جنوبی 
خیره کننده اســت، گفت: تحت تأثیر تمام آنچه 
شــما در منطقه پــارس جنوبــی و در فازهای 

مختلف انجام می دهید، قرار گرفتم.

امضای یادداشت تفاهم همکاری 
با مرکز  تجارت بین الملل

سازمان توسعه تجارت ایران و مرکز تجارت  �
 (International Trade Center) بین الملــل 
کردند.به  امضــا  تفاهم همــکاری  یادداشــت 
گزارش روابط عمومی ســازمان توسعه تجارت، 
این تفاهم نامه در حاشــیه برگــزاری یازدهمین 
توســعه  ســازمان های  جهانــی  کنفرانــس 
تجــارت (TPOs) در شــهر مراکش، به امضای 
«مجتبی خســروتاج»، قائم مقــام وزیر صنعت 
و رئیس کل ســازمان توســعه تجــارت ایران و 
«آرانچا گونزالس»، مدیــر اجرائی مرکز تجارت 
بین الملل رســید.این یادداشــت تفاهم با هدف 
همکاری های مشــترک در حوزه تدوین راهبرد 
ملــی صــادرات، مطالعه تطبیقــی عملکرد و 
فعالیت های ســازمان توســعه تجارت ایران با 
ســازمان های مشــابه در جهان، برنامه ریزی و 
اجرای دوره های آموزشی کاربردی برای رایزنان 
بازرگانی ایران در بازارهای هدف، ظرفیت سازی 
بنگاه های کوچک و متوســط منتخب در حوزه 
تحلیل بازار و هوش تجاری و همچنین توسعه 
همکاری های مشــترک اطلاع رسانی و آموزش 

تجاری منعقد شده است.
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اهواز با  ارائه مدل نفتی مجزا  روی دست تهران بلند شد
خود زنی با شرکت های دست چندم خارجی

انتخاب عنوان «اقتصــاد مقاومتی، اقدام و عمل» از 
ســوی مقام معظم رهبری برای سال ۹۵، گروه صنعتی 
ایران خودرو به عنوان قطب اصلی تولید و صنعت ایران 
را بر آن داشت تا همســو با سیاست های دولت تدبیر و 
امید نســبت به طرح ریزی آنچه تحقق اهداف اقتصاد 
مقاومتی اســت، اقدام کند. برهمین اساس ایران خودرو 
تبدیل شدن به خودروساز جهانی با همکاری و مشارکت 
خودروســازان برتر جهانی و البته بــا تقویت توان تولید 
داخلــی را مصرانه پیگیــری کرده اســت. همکاری با 
تولیدکنندگان معتبر و مطرح آسیایی و اروپایی رهیافتی 
برای دســتیابی به اهداف ترسیم شــده در سیاست های 
اقتصاد مقاومتی در گروه صنعتی ایران خودرو است. بر 
همین اساس اولین قرارداد پسابرجامی در حوزه صنعت 
خودرو از ســوي ایران خودرو به مرحله اجرائی رسیده و 
با پایه ریزی شرکت مشترک ایکاپ و برگزاری اولین جلسه 
هیأت مدیره این شرکت، برنامه ریزی برای تولید محصول 
مشترک انجام شده اســت. در آبان ماه سال جاري اولین 
بدنه محصول پژو ۲۰۰۸ رنگ شده و با تجهیز سالن های 
تولید، اولین محصول شــرکت ایکاپ در اسفندماه وارد 
بازار خواهد شــد. در ایــن مقال نگاهی بــر عملکرد و 
فعالیت هــای اخیــر بزرگ ترین خودروســاز خاورمیانه 

خواهیم داشت. 
انتقال فناوری روز تولید قطعات

مطابق با مفاد ایران قرارداد تولید محصول مشترک 
ایران خودرو و پژو در ســال ســوم فعالیت به ۷۰ درصد 
تولید داخلی خواهد رســید. مشــارکت قطعه ســازان 
ایرانی و اروپایی عامل بســیار مهمــی در انتقال فناوری 
و به روزرســانی تولیدات قطعه سازان و افزایش کیفیت 
قطعــات تولیــدی خواهد بود؛ بــر همین اســاس به 
موازات اجــرای قرارداد پژو، مذاکرات قطعه ســازان دو 
شــرکت برای ایجاد جوینت ونچر در حوزه قطعه سازی 
با رویکرد انتقال دانش و فنــاوری تولید قطعه در حال 
انجام است که بخشــی از آن به سرانجام رسیده است. 
در برنامــه ایران خودرو صادرات محصــولات ایکاپ به 
بازارهای هدف پژو تدارک دیده شــده است. از دیگر سو 
هر محصولی که به وســیله پژو طراحی و تولید شود و 
توجیه اقتصادی داشــته باشد، در شــرکت ایکاپ تولید 

خواهد شد. 
تقویت برند ملی

در کنــار همکاری هــای بین المللي، گــروه صنعتی 
ایران خودرو تقویت برند ملی و عرضه محصولات جدید 
با نشــان داخلی را نیز دنبال می کنــد؛ به گونه ای که در 
راهبرد این شرکت، ۴۰ درصد از سبد محصولات تولیدی 
متعلــق به برند ملــی خواهد بود. ارتقــای محصولات 
فعلی با برند ملی از جمله آن اســت، «دنا» بهبود یافته 
که از محصولات مورد پسند مشــتریان است و به زودی 
وارد بازار خواهد شد. درحال حاضر ایران خودرو توانسته 
با تولید روزانه حدود دوهزارو ۴۰۰ دســتگاه انواع خودرو 
ســواری و وانت که مجموع آن از ابتدای سال تا روزهای 
پایانی آبان ماه از ۴۰۰  هزار دستگاه فراتر رفته، دغدغه برای 
تیراژ تولید نداشته و به فکر کیفیت و ارتقای محصولات 

خود باشد؛ زیرا افزایش و بهبود کیفیت محصولات نیز از 
رئوس اصلی برنامه های ایران خودرو است. برهمین مبنا 
پروژه های کیفی متعددی در خطوط تولید این شــرکت 
به اجرا گذاشــته می شــود که نتایج ارزیابی های شرکت 
بازرسی نیز مؤید روند روبه بهبود کیفیت محصولات این 

شرکت است. 
ارائه خدمات پس از فــروش و خدمات  امدادی به 

مشتریان
شرکت خدمات پس  از  فروش ایران خودرو، ایساکو، با 
تدوین برنامه های جامع و به روز، به دنبال کسب رضایت 
حداکثری مشتریان است. این شرکت موفق شده میانگین 
مدت زمــان انتظار برای دریافت خدمــات امدادی را به 
۲۸ دقیقــه کاهش دهد. درحال حاضــر با هدف گذاری 
انجام شده مي کوشد این شاخص را به ۲۵ دقیقه کاهش 
دهد. براساس اعلام نتایج ارزیابی شرکت بازرسی کیفیت 
و استاندارد ایران شرکت ایساکو توانسته با کسب بیشترین 
امتیاز در ارائه خدمات خودرویی در صدر جدول ارزیابی 
سال ۹۴ این شــرکت قرار گیرد. شرکت ایساکو مقام اول 
خدمــات پس از فروش را در حالی در بین ۳۹ شــرکت 
ارائه دهنده خدمــات پس از فــروش خودرویی تثبیت 
کرد که در هفت دوره متوالی این ارزیابی ها که از ســوي 
سازمان بازرســی کیفیت و اســتاندارد انجام شده و به 
تأیید وزارت صنعت، معدن و تجارت رسیده، همواره در 
جایگاه نخســت قرار داشته است. ویژگی مهم این دوره 
از ارزیابی ها تغییر کلی مدل ارزیابی و نزدیک شــدن آن 
به اســتانداردهای جهانی بود که باعث شد، بررسی ها 
بســیار ســخت گیرانه تر انجام شود. ایســاکو برای ارائه 
خدمات مطلوب پس از فروش به مشتریان محصولات 
جدید ایران خودرو اعلام آمادگی کرده است؛ با توجه به 
برنامه ریــزی ایران خودرو بــرای ورود خودروهای جدید 
به بازار، ایســاکو به عنوان متولی خدمات پس از فروش 
این خودروساز، آماده خدمت رسانی به مشتریان است و 
درحال حاضر خدمات خودروی «اچ۳۰ کراس» در شبکه 
خدمات ایساکو ارائه می شود. تعدادی از نمایندگی های 
ایساکو از طریق مدیریت آموزش فنی، آموزش های لازم 
بــرای ارائه خدمات پس از فروش این خودرو را کســب 

کرده اند. 
حفظ سهم بازار

گروه صنعتی ایران خودرو موفق شده در سال گذشته 
ســهم بازار محصولات خود را به ۵۴ درصد برساند؛ این 
شرکت درصدد است با تولید و عرضه محصولات متنوع 
و جدید سهم فعلی را حفظ کرده و حتی افزایش دهد. 
افزایش درخور توجه میزان فروش محصولات در ســال 
جاری از افزایش رونــق محصولات ایران خودرو در بازار 
و اقبال مشتریان از آن حکایت دارد. بدیهی است که این 
افزایش حاصل سیاست گذاری های مناسب ایران خودرو 

در حوزه بازار است. در ســال ۹۵ روش های منعطف و 
متنوعی بــرای فروش محصولات فعلی ایران خودرو در 
نظر گرفته شــد. تأمین نیاز و ســلیقه گروه های درآمدی 
مختلف مبنای تصمیم گیری هــای ایران خودرو درزمینه 
فروش محصولات اســت. فروش نقدی و اقســاطی با 
ارائه تسهیلات مناسب زمینه خودرودارشدن بسیاری از 
مشتریان را فراهم کرده است. معاونت بازاریابی و فروش 
ایران خودرو پیش از عرضــه محصول جدید مطالعات 
گسترده ای برای بررســی وضعیت بازار انجام می دهد. 
برگزاری کلینیک محصول یکی از روش های ارزیابی بازار 
برای پذیرش محصول جدید و بررسی تقاضای مشتریان 

برای آن است. 
گام های ایران خودرو در بازارهای صادراتی

تولید بــدون ســرمایه گذاری از راهبردهــای اصلی 
ایران خــودرو در کشــورهای صادراتــی هــدف اســت. 
ایران خودرو در طبق تفاهم نامه ای که در بهار امســال با 
کشــور آذربایجان به امضا رســانده بود عملیات ساخت 
خــط تولید محصولات خــود برای مونتــاژ محصولات 
خــود در این کشــور را آغاز کرد. ایران خــودرو هیچ گونه 
ســرمایه گذاری در آذربایجان انجام نداده و مشارکت به 
صورت ارائه خدمات فنی و مهندسی برای راه اندازی خط 
مونتاژ اســت. این پروژه با سرمایه گذاری ۱۴ میلیون دلاری 
طــرف آذربایجانی و بــا ظرفیت تولید ســالانه ۱۰  هزار 
دســتگاه خودرو، نیمه نخست سال آینده به بهره برداری 
خواهد رســید و محصــولات برند ایران خودرو شــامل 
خودروهای دنا، رانا، ســمند و سورن در آن تولید خواهد 
شــد. به گفته مدیرعامل ایران خودرو هدف بعدی و فاز 
توســعه ای در این خط، تولید اتوبوس خواهد بود و این 
خودرو تجاری نیز در این خط به تولید خواهد رســید. از 
دیگر اقدامــات ایران خودرو در بازارهای بین المللی، آغاز 
صادرات خودروهای پلیس به ترکمنستان است. یکی از 
برنامه های ایران خودرو افزایش سهم در بازار کشورهای 
آسیای میانه و قفقاز از طریق اتحادیه گمرک این کشورها 
است و برهمین اساس صادرات به کشورهای ترکمنستان، 
بلاروس و راه اندازی ســایت آذربایجان و قزاقستان را در 
دســتور کار قرار داده است. مطابق با اهداف ترسیم شده 
بــرای ســال ۹۵، ۳۰ درصد صــادرات ایران خــودرو به 
کشــورهای آســیای میانه و قفقاز (CIS) خواهد بود که 
تعداد شش تا ۹  هزار دســتگاه هدف گذاری شده است. 
بخش دیگر صادرات محصولات ایران خودرو به کشــور 
عراق اســت که عــلاوه بر خودروی ســواری به صورت 
قطعات منفصله، صــادرات کامیون به صورت آماده نیز 
برنامه ریزی شــده اســت. در ســال جاری گروه صنعتی 
ایران خودرو با هدف توسعه بازارهای بین المللی بیش از 
۳۰۰ دستگاه دنا به الجزایر صادر کرد و به این ترتیب بازار 
ایران خودرو در بازارهای شــمال آفریقا احیا شد. الجزایر 

به عنوان دومین بــازار قاره آفریقا همــواره مورد توجه 
خودروسازان برتر جهانی بوده است. پس از صادرات دنا 
به بازار الجزایر و استقبال مردم، بنا بر درخواست بخش 
خصوصی، احداث سایت مونتاژ در این کشور برنامه ریزی 
شده اســت. برهمین اساس شــرکت جوینت ونچری با 
ســرمایه گذاری ۸۰درصدی طرف الجزایری به نام «آیام 
کــو» ایجاد شــده و هم زمان بــا صادرات بیــش از ۳۰۰ 
دستگاه دنا، تجهیزات خطوط تولید که سهم ایران خودرو 

در این مشارکت است ارسال شده است. 
نتایج ارزیابی کیفیت محصولات

در آخرین نتایج ارزشــیابی شرکت بازرسی کیفیت و 
استاندارد ایران بیشتر محصولات ایران خودرو سه ستاره 
کیفی را کسب کرده اند. براساس نتایج ارزشیابی شرکت 
بازرسی کیفیت و استاندارد ایران منتهی به مهرماه ۹۵، 
محصول ۲۰۶ صندوق دار ایران خودرو، با ارتقای کیفیت 
موفق به دریافت سه ستاره کیفی شده است. در کلاس 
قیمتی ۲۵ تا ۵۰  میلیون، تنــدر ۹۰ ایران خودرو و رانا نیز 
سه ستاره کیفی را کسب کرده اند. محصول گراندویتارا که 
در ایران خودرو خراسان تولید می شود نیز مانند دوره های 
گذشته ارزیابی توانسته ســه ستاره کیفیت را از آن خود 
کند. در جدول کیفی خودروهای کار، محصول وانت تندر 
ایران خودرو صدرنشــین بوده و توانسته سه ستاره کیفی 
را کســب کند. همچنین در آخرین ارزیابی صورت گرفته 
از سوی شــرکت رنو، محصولات رنو تولیدی در شرکت 
ایران خودرو (تندر) در مرز طلایی کیفیت شرکت رنو قرار 
گرفته و عنوان کیفیت برتر محصولات تندر در خاورمیانه، 

آفریقا و هند را کسب کردند. 
پیشرفت ها در حوزه قوای محرکه

صنعت خودرو جهان به سمت استفاده از موتورهای 
ســه ســیلندر توروبو شــارژ با قدرت بیشــتر هم زمان با 
مصرف ســوخت و میزان آلایندگی کمتــر حرکت کرده 
اســت. با این رویکرد گروه صنعتی ایران خودرو و شرکت 
ماهله آلمــان قرارداد طراحــی و تولید خانــواده ای از 
موتورهــای سه ســیلندر را امضــا کردند. براســاس این 
قرارداد ایران خودرو و ماهله آلمان موتور خودرو طراحی 
و تولید می کننــد. موتورهایی که براســاس این قرارداد 
پنج هزار میلیاردریالی، طراحی و تولید خواهند شد، ۱۲۰ تا 
۱۶۰ اســب بخار قدرت و ۲۸۵ نیوتن بر متر گشــتاور و از 
نظر آلایندگی نیز دست کم استانداردهای یورو ۶ را خواهد 
داشت. مصرف ســوخت ۷٫۴ لیتر در یکصد کیلومتر در 
واحد محصول و در ســبد تولید محصولات به چهار لیتر 
در یکصد کیلومتر کاهش پیدا خواهد کرد. کاهش زمان 
توســعه محصول از ۴۶ ماه به ۳۰ ماه را ازجمله ویژگی 
این قرارداد همکاری است که ۵۷  میلیون یورو از رقم کل 
پروژه، از سوی مهندسان و کارشناسان ایران خودرو انجام 
خواهد شــد. از دیگر اقدامات ایران خودرو در سال جاری 
در حوزه قوای محرکه راه اندازی پیشرفته ترین خط تولید 
گیربکس در شرکت چرخشگر است. «جی اچ کیو» نسل 
جدیدی از گیربکس های دستی و از نوع دیفرانسیل بسته 
است که به دلیل برخورداری از سیستم کلاج هیدرولیکی، 

عوض کردن دنده را راحت تر می کند. 

محصولات «ایکاپ» به یک قدمی خط تولید رسیدند
اجراى نخستین قرارداد پسابرجامى در ایران خودرو

«جنوبی ها» بعد از ســال ها انتقاد و این درســت نیست و آن درست 
نیست گفتن ها، دست به کار شــدند و یک مدل قراردادی تدوین کردند تا 
در کنــار قراردادهای تازه نفتی که در تهران تدوین شــد، مدل دیگری در 
سبد قراردادهای نفتی کشور جا باز کند؛ رقابتی آشکار بین تهران و اهواز. 
در نوبــت قبلــی وزارت زنگنه بر نفت، تهران قــرارداد تدوین و اجرا 
می کرد، جنوب منتقد و معترض بود و مخالفت می کرد؛ اما اکنون تهران 
مــدل تدوین می کند، اهواز هم در رقابت مدل دیگری می نویســد. طبق 
خبری که به بیرون درز کرده اســت، حاصل نشســت سه ساعته زنگنه با 
شــکراالله زاده و نورالدین موسی وحید دریس که سردسته های جنوبی ها 
هســتند، این توافق حاصل شده است که مدل اهواز در کنار مدل تهران 
برای بازاریابی و مذاکره، فعالیت کند. می شود به وزارت نفت انتقاد کرد 
کــه چرا در پهنه قراردادهای نفتی دوگانگــی را ترویج می دهد و این آیا 
رسمیت بخشــیدن به رسم ملوک الطوایفی در نفت نیست؟ می شود هم 
این طور دید که ســبد قراردادی کشور متنوع می شــود و برای هر میدان 
و مخزن بســته به فشار و ذخیره و ریســک آن، یک مسیر را باید رفت تا 
منافع ملی تأمین شــود. باید در انتظار نشســت و دید کدام یک از این دو 

محقق می شود. 
تفاهم نامه مطالعه دو میدان کرنج و شــادگان که از ســوي شرکت 
مناطق نفت خیز جنوب و یک کنسرسیوم یازده گانه چهارشنبه امضا شد، 
اولین گام در تحقق این مدل قراردادی اســت کــه بهره برداری را مانند 
قراردادهای بیع متقابل در اختیار شرکت نفت نگه می دارد؛ اما امتیازاتی 

بیشتر از «بای بک» به پیمانکار می دهد. 
 تفــاوت بازپرداخت بین قراردادهای جدید (تهران) و قرارداد مناطق 
نفت خیــز جنــوب (اهواز) در این اســت که مدل اهواز میــزان افزایش 
تولید را ملاک پرداخت پاداش قرارداده اســت و مطالعات مبتنی بر خط 
بیس لاین باید به تأیید هر دو طرف برسد تا افزایش تولید را نسبت به خط 

بیس لاین بتوان محاسبه کرد. 
نکتــه مهم تر اینکه این قرارداد را با قراردادهای IPC متفاوت می کند 
و بــر میزان پاداش تأثیر می گذارد، توقف فعالیت پیمانکار پس از مراحل 
اجرائی اســت که بعد از آن این مســئولیت بر عهده شــرکت نفت و در 
واقع مناطق قرار داده می شــود. ضمن اینکه در این قرارداد هزینه تأمین 
مالی در نظر گرفته شــده اســت؛ اما در قراردادهــای IPC هزینه تأمین 
مالی در قرارداد لحاظ نشده است، به همین دلیل در میزان پاداش هزینه 
تأمین مالی نیز منعکس مي شــود؛ اما مهم ترین مســئله این اســت که 
مدل اهواز نســبت به مدل تهران خیلی مشابه بیع متقابل است، چراکه 
فعالیت پیمانکار در میدان پس از توســعه متوقف می شود و مسئولیت 
تولید با شــرکت نفت اســت. ابهامی که پدید می آید در پاداش پیمانکار 
از تولید است که درباره آن تردید وجود دارد. در قراردادهای بیع متقابل 
پــس از اتمام فعالیت های اجرائی، پــاداش پیمانکار متأثر از هزینه های 
سرمایه گذاری بود و چندان از تولید میدان متأثر نمی شد و فقط پیمانکار 
زمانی نگران تولید بود که درآمد میدان، تکافوی بازپرداخت تعهدات را 
نمی داد؛ اما در مدل اهواز قرار اســت به صورت مستقیم پاداش از تولید 

پرداخت شــود که اگر تولید کم یا زیاد شــود، پاداش پیمانکار از افزایش 
تولید در ابهام و تردید قرار می گیرد؛ اما اینها همه متن قرارداد اســت و 

در اجرا داستان و حکایت چیز دیگری است. 
 جنوبی ها منتقدان سنتی و همیشگی زنگنه، یک فراق بعد از وصال 
را تجربه می کنند؛ این گروه که منتقدان حرفه ای بیع متقابل نیز بودند در 
دوره هشت ساله احمدی نژاد از فرق آسمان و تسلط کامل بر نفت (دوره 
نوذری و هامانه) و اجرای آن گونه که دوست داشــتنِ میدان آزادگان بود 
تا حاشیه نشینی در دوره میرکاظمی را تجربه کردند و در پایان دولت قبل 
به این نکته رســیدند که زنگنه اتفاقا وزیر خوبی است، زیرا هم سلامت 
مالی دارد و هم اینکه برنامه های توسعه ای اش با همه اختلاف ها، مسیر 

پیشرفت کشور را هموار می کند. 
 با این تصویر و ذهنیت، جنوبی هــا همراهی جالبی برای گرفتن رأی 
اعتماد با زنگنه از خود نشان دادند. زخم های دوران میرکاظمی و دولت 
دوم احمدی نژاد به نفتی ها، آن قدر کاری بود که ســیف االله جشن ســاز و 
شکراالله زاده و نورالدین موسی را همراه زنگنه کرده بود؛ هامانه، نوذری 
و حتی بهشــتیان. اصولگرایان نفتی با اصولگرایان مجلس برای زنگنه 
لابی ســنگینی کردند، چنانچه مســعود ســلطان پور هــم در پی جلب 
رضایــت و همراهی احمد توکلــی و دیگران بود و زنگنه بــا اینکه روز 

سختی در گرفتن رأی اعتماد داشت؛ اما وزیر شد. 
با برپا شــدن مهلکه تدوین و نوشتن قراردادهای تازه و به میدان آمدن 
دوباره سید مهدی حسینی، وصل جنوبی ها با زنگنه به دلخوری، جدایی، 

فراق و زنده شدن اختلافات قدیمی کشیده شد. 
جنوبی هــا دوباره مهم ترین منتقدان نفتــی و فنی قراردادهای نفتی 
شــدند که در تهران تدوین شــده بود؛ این بار اهواز در کنار مخالفت های 
شدیدی که با مدل تهران داشت، دست به تدوین مدلی بنا بر آنچه خود 
دوست داشت زد که چهارشنبه اولین تفاهم نامه در این قالب امضا شد. 
تفاهم نامه محرمانگی مطالعه دو میدان کرنج و شادگان اولین میوه 
مدل جنوبی هاســت؛ اما از زایمان فیل انتظار بیشتری می رفت نه اینکه 
موش بزاید. این همه از مدل قراردادی تهران انتقاد شــد، روی توتال این 
همه حساســیت بالا گرفت که خارجی می  آید و ایرانی ســرش بی کلاه 
می ماند و این همه از سوابق درخشان شرکت های ایرانی در دوره تحریم 

گفته شــد و زنگنه متهم به نادیده گرفتن این توان شــد که باور عمومی 
به این ســمت رفت، تهران نگاهش به خارج اســت و اهواز نگاهش به 
داخل؛ اما اولین قدمی که اهواز برداشــت، نقض این تصویر عمومی بود 
که خود ساخته بود و شــرکت هایی در کنسرسیوم طرف قرارداد هستند 
که بدون شــک در حد و اندازه های همین شــرکت های داخلی خودمان 

هستند و چه بسا پایین تر. 
اهــواز همیشــه در انتقاد بــه تهران چــه می گفت؟ کــه در مقابل 
شــرکت های خارجی منفعل اســت. اگر گفته اهوازی هــا را قبول کنیم، 
ایــن انفعال در برابر معظم های نفتی دنیا بوده، در مقابل توتال و شــل 
و اســتات اویل. اما قــدم اول جنوبی هــا انعقاد قرارداد با شــرکت های 

دست چندم خارجی است. 
 لیدر کنسرســیوم (شــرکت PERGAS) فعالیتــش در زمینه تجارت 
فراورده و خریدوفروش آن اســت که ســابقه ای در بالادست نفت و گاز 
ندارد و مشخص نیســت برای چه لیدر چنین کنسرسیومی شده است یا 
شرکتی که کارش طراحی نرم افزار های حفاری است، به  عنوان یک فعال 

حرفه ای در بالادست معرفی می شود (شرکت AGR نروژ). 
شــرکتی که کارش ســیمان کاری اســت و به کار بی کیفیت در عراق 
و اربیل معروف اســت (شــرکت Oilserv خاورمیانــه)، در این قالب و 
مجموعه می آید یا مشخص نیست چرا شرکتی که کارش در هند ساخت 
 SPEC) بیمارســتان و ورزشگاه است، در این کنسرسیوم نفتی باید بیاید؟

خاورمیانه). 
اینها همه شــرکت های ســرویس دهنده یا پیمانکارهای دست  دوم 

بودند که نمونه ایرانی این شرکت ها بهتر و فعال تر بوده و هستند. 
ولی قرار نبود و نیســت که در بالادست نفت و گاز سرویس دهنده ها 
و پیمانکاران دست دوم خارجی بزرگ شوند. حداقل مدل تهران رعایت 
این موضوع را می کند که ســرویس و ســاخت را به شرکت های داخلی 
بدهد و تکنولوژی هاي توسعه میدان و سرمایه را از خارجی ها بگیرد. اگر 
قرار کار با دســت دوم ها و ســوم های خارجی بود، خب چرا شرکت های 
داخلی خودمان را تقویت نکنیم و به آنها میداني برای مطالعه و نهایت 
توسعه ندهیم؟ مگر شعار همیشــگی منتقدان زنگنه همین نبود؟ مگر 

مدل تهران به این متهم نمی شد که توان داخل را نادیده می گیرد؟ 
از حلقــه قدرتمنــد جنوبی ها ایــن خیلی عجیب بود که خودشــان 
در اولین گام به ســمت دست چندم ها و ســرویس دهنده های خارجی 
بروند. مانند آن منتقد معروف که وقتی مدیرعاملی شــرکتی را داشــت، 
ســفارش ســاخت دکل را به چینی ها می داد، اما وقتی نماینده مجلس 
شــد، بیــرق حمایت از ســاخت داخل را علــم کرد. ایــن واقعا عجیب 
اســت که اهواز در رقابت با تهران به ســمت خارجی ها می رود، اما نه 
دست اول ها، بلکه دســت چندم ها. این همه انتقاد و اعتراض و مجلس 
و ستاد اقتصاد مقاومتی و صداوسیما و این کمیسیون آن کمیسیون رفتن 
و جلسه گذاشتن به این ختم شد؟ به بازی با دست سوم ها؟ سخت است 
باور اینکه این همه اعتبار منتقدان پای این قرارداد، به راحتی به آب روان 

سپرده شود. خلاصه از زایمان فیل معروف، موش درآمد. 
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