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توضیحات وزیر کار 
درباره مشکلات آذرآب

وزیر تعــاون، کار و رفــاه اجتماعی بــا بیان اینکه  �
شرکت آذرآب از شــرکت های مهم در صنعت کشور 
به شــمار می رود، گفت: دولت تمام قد تلاش می کند 
تولید پایدار در این شرکت از سر گرفته شود.به گزارش 
فارس،   محمد شــریعتمداری درباره مشکلات کارگری 
در شــرکت آذرآب،  ســازنده قطعــات صنعت نفت و 
نیرو گفت: مالکان شــرکت متعهد به پرداخت حقوق 
مرداد و شــهریور کارگــران آذرآب شــده اند.او افزود: 
مسئله بعدی، تعیین تکلیف مالکیت شرکت آذرآب و 
یافتن مالکان اهل برای این شــرکت است که سازمان 
خصوصی ســازی در حال بررسی آن است و با شورای 
کارگری این شــرکت نیز صحبت کرده ایــم که به این 
موضوع رسیدگی شود.وزیر تعاون، کار و رفاه اجتماعی 
از تعییــن نماینده ویــژه ای برای شــرکت آذرآب خبر 
داد و گفــت: این نمایندگی ویژه در مذاکره با ســازمان 
خصوصی سازی و بانک کشاورزی، پیگیر مسئله شرکت 
آذرآب اســت و در جلساتی که با وزیر مطرح می شود، 
مشکلات شرکت مطرح می شود.شریعتمداری آذرآب 
را شرکت ارزشمندی دانست که چشم و چراغ صنعت 
کشور اســت. در حال حاضر حدود ۴۵۰ میلیارد تومان 
پروژه در این شــرکت وجود دارد و ۳۵۰ میلیارد تومان 
پروژه در شــرف انعقاد قرارداد دارد و باید این پروژه ها 
اجرا شــود تا تولید خدمات این شرکت به حالت پایدار 
برسد.وی این امیدواری را داد که نگرانی برای کارگران 
فنی و خــود کارخانه آذرآب نیســت و دولت تمام قد 
ایستاده است تا مشــکلات شرکت آذرآب را که عمدتا 
مشکلات سال های قبل است، حل وفصل کند و شرایط 
ادامه حیات شــرکت را فراهــم کند.وزیر کار همچنین 
تأکید کرد: ما خود را در کنــار کارگران کارخانه آذرآب 
می دانیم و معتقد هســتیم باید مطالبات آنها از طریق 
قانونی پیگیری شــود و درحال حاضر پرداخت نشــدن 
حقوق کارگران آذرآب مســئله مهمی اســت که باید 
پیگیری شــود. پرداخت نشــدن حقوق دو مــاه برای 
کارگران دغدغه مهمی اســت که حتما در جلســات 
هیئت مدیره و مالکان شرکت بررسی می شود و مالکیت 
شرکت و هیئت مدیره مسئول هستند و باید پاسخ دهند؛ 
ولی می خواهیم از طریق قانونی و نمایندگان کارگران 
به نتیجه برسیم. شریعتمداری همچنین درباره وعده 
بانــک کشــاورزی و مدیرعامل شــرکت آذرآب گفت: 
دغدغــه کارگران مســئله کوتاه مدتی اســت که حل 
می شــود، اما امیدواریم مشکل شرکت در بلندمدت با 

پایداری تولید و رونق کار برطرف شود.

گذر

قبل از حمله به همدیگر عملکرد 
خودمان را ببینیم

دبیــر انجمــن قطعه ســازان در واکنــش به  �
صحبت هــای رئیــس بانــک مرکــزی مبنی بر 
فشــل بودن صنعت خــودرو، با بیــان اینکه قبل 
از حملــه به یکدیگــر باید از عملکــرد خودمان 
ارزیابی داشته باشیم، ابراز امیدواری کرد دود این 
دعواها به چشــم مردم نرود.بــه گزارش فارس، 
مازیار بیگلو در نشســتی خبــری، در واکنش به 
صحبت هــای رئیس کل بانک مرکــزی مبنی بر 
فشــل بودن صنعــت خودروســازی، اظهار کرد: 
قبل از اینکــه به یکدیگر حمله کنیــم و توپ را 
به زمین هم بیندازیم، بایــد از عملکرد خودمان 
ارزیابی داشته باشیم.او ادامه داد: از رسالت های 
بانک مرکزی، حفــظ ارزش پول ملی و همچنین 
کنترل حجم نقدینگی است. علاوه بر این، وصول 
مطالبات خارجی نیــز باید از طریق بانک مرکزی 
انجــام شــود؛ درحالی که بانک مرکــزی قادر به 
برگرداندن این مطالبات نیســت.او تأکید کرد: در 
این شــرایط بایــد خودمان را در جایــگاه قاضی 
قــرار دهیم و ببینیم چگونه عمل کرده ایم. وقتی 
رئیــس  کل بانک مرکزی با جملاتی دور از شــأن 
خود، صنعت خــودرو را خطاب قــرار می دهد، 
باید انتظــار بروز اتفاقاتی مانند پرداخت نشــدن 
تسهیلات به صنعت خودرو را هم داشته باشیم.
وی افزود: آقای همتی در جلسه ای خودروسازان 
را خطاب قــرار داده کــه نماینده شــرکت های 
خودرویی یا قطعه ســازان در آن جلســه حضور 
نداشــته اند. امیدواریم دود این مسائل و دعواها 
به چشــم مردم نرود و کاهش تولیــد خودرو و 
تأخیــر در تحویــل خودروها اتفــاق نیفتد. بیگلو 
بــا تأکید بر اینکه قطعه ســازان در هر شــرایطی 
کیفیت تولیدات خود را کاهش نمی دهند، گفت: 
در حال حاضر تأمین بســیاری از قطعات ازجمله 
قطعات الکترونیکی و های تک به دلیل تحریم ها 
با مشــکل روبه رو است و حتی اگر پول قطعه را 
هم داشــته باشیم، نمی توانیم آن را حمل و وارد 
کشــور کنیم.او با بیان اینکه بارها از بانک مرکزی 
خواهش کردیم دستورالعمل پرداخت تسهیلات 
بانکی را طوری اصــلاح کند که بانک های عامل 
قادر به پرداخت این تســهیلات باشند، گفت: این 
دستورالعمل طوری نوشته شده که بانک ها قادر 
به پرداخت تسهیلات ارزی نیستند؛ زیرا مشکلاتی 

در مصوبه دولت وجود دارد.
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کارشناسان با بررسي ابزارهاي مالي مختلف براي توسعه صنعت نفت پیشنهاد دادند

معاملات کاغذي نفت آینده
انتشار «اوراق فروش نفت» براي جذب سرمایه هاي داخلي

گروه خودروســازی ســایپا با تیــم مدیریتی جدید 
خــود، همزمان با تلاش برای پایان دادن به مشــکلات 
باقی مانده از ســال های پیش، به ویژه در زمینه تولید 
و تحویل خودروهای معوق، به روزهای پس از بحران 
تحریم ها نیز می اندیشــد و از توســعه بازار و تقویت 
شاهرگ حیاتی فروش در روزهای پس از بحران غافل 
نشده است. این گروه خودروسازی در برنامه ریزی های 
اســتراتژیک خود، علاوه بر اجرای پروژه های توســعه 
محصول و تلاش برای حفظ و افزایش ســهم خود از 
بازار داخلی به حوزه راهبردی صادرات و حضور بیشتر 

در بازارهای جهانی نیز توجه جدی دارد. 
تحریم ها و محدودیت های بین المللی هر چند در 
ابتدا ســایپا را مانند سایر بخش های اقتصادی کشور با 
چالش مواجه کرد اما رویکرد مدیران جدید ســایپا در 
تکیه بر توان داخلی در راســتای بــی اثر کردن تحریم 
ها، به تقویت بنیادهای تولید در این گروه خودروسازی 
منجر شد تا با توانی بیشتر و اطمینان بخش تر، گام در 
مسیر تحول بگذارند. سایپا پیشینه قابل قبولی در حوزه 
صادرات داشته و اینک با اجرای برنامه های اصلاحی 
در بیشــتر فرآیندها، از جمله صادرات و با بهره بردن از 
زیرســاخت های موجود، حضور در بازارهای جهانی و 
رونق صادرات را به عنوان یک اقدام ضروری در دستور 

کار خود قرار داده است. 
این گروه خودروسازي در سال ۱۳۷۷ با طیف گسترده 
اي از محصــولات متنوع در زمینه خــودرو، قطعات و 
خدمات وابســته، فعالیت هاي خود در عرصه صادرات 
را آغــاز کرد. توضیــح چگونگي و زمان آغــاز فعالیت 
هاي صادراتي این گروه، نیازمند ذکر این موضوع اســت 
که تا قبل از ســال ۱۳۷۹ اسنادي در خصوص صادرات 
محصولات شرکت ســایپا به برخي از کشورها از جمله 
کشورهاي حاشــیه خلیج فارس موجود است، اما آمار 
مشــخصي از میزان صادرات در دست نیست، در نتیجه 
صادرات بصورت موردي و غیر علمي و غیر سیستماتیك 
و عمدتاً در تیــراژ پائین صورت مي گرفت. اما از ســال 
۱۳۷۹ تاکنون که صادرات در سایپا شکل سیستماتیك به 
خود گرفته و در اســتراتژي هاي این مجموعه جایگاه و 
اهمیت خود را پیدا کرده، این گروه موفق به ارسال بیش 
از ۲۳۷ هزار دســتگاه از محصولات خــود به بازارهاي 
هدف شده است. حفظ رتبه اول صادرات خودرو کشور 
طي چند سال اخیر، ســودآوري در صادرات، صادرات با 
برند ایراني و خدمات پس از فروش گســترده در خارج 
از کشــور باوجود تحریم هاي بیــن المللي، از مهمترین 
دســتاوردهاي ســایپا در این زمینه اســت. ســایپا تنها 
شرکت خودروساز در ایران است که هشت بار به عنوان 
صادرکننده نمونه و دو بــار به عنوان صادرکننده ممتاز 

کشور در صنعت خودرو کشور انتخاب شده است.
سودآوري و صادرات تحت برند سایپا

صادرات ســایپا همواره با در نظــر گرفتن دو اصل 
ســودآور بودن صــادرات و صادرات تحــت نام و برند 
ایرانــي خود،  انجام شــده که تــداوم و پافشــاري بر 
رعایت این اصول موجبات رشــد و شکوفایي و توسعه 

فعالیت هاي صادراتي ایــن گروه در بازارهاي هدف را 
فراهم کرده اســت. صادرات خودرو علاوه بر ارزآوري، 
پایداري کسب و کار صادراتي، افزایش سودآوري، سبب 
ایجــاد زمینه هاي صادرات خدمات فني و مهندســي 
بــا ارزش افــزوده بــالا، برخــورداري از معافیت هاي 
تعرفــه اي و مالیاتي و حمایت هاي ناشــي از تولید و 
همچنین موجــب ارتقاء برخي از مزیــت هاي رقابتي 
محصولات در بازارهاي صادراتي مي شــود. متعاقب 
این موضوع گروه خودروســازي سایپا با اتخاذ صحیح 
روش هاي نوین بازاریابي و فروش و تجارت بین الملل 
و فعالیتهاي صادراتي نظــام مند، برنامه ریزي خود را 
در جهت استفاده از این فرصت ها انجام داده که یکي 
از نتایج آن اســتمرار صادرات شرکت سایپا علیرغم بي 
ثباتي شرایط سیاسي در اغلب بازارهاي هدف در سال 

هاي اخیر بوده است. 
مزیت هاي رقابتي محصولات سایپا

گــروه خودروســازي ســایپا بــه عنــوان بزرگترین 
صادرکننده خودرو در سال هاي اخیر، باوجود محدودیت 
هاي موجود، تمامي تلاش خود را براي توسعه بازارهاي 
صادراتي با بهره گیري از مزیت هاي رقابتي محصولات 
خود همچون مصرف سوخت اقتصادي، قیمت رقابتي، 
گستردگي خدمات پس از فروش، قیمت مناسب قطعات 
یدکي و استفاده گسترده از محصولات صادراتي سایپا در 
ناوگان عمومي بازارهاي هدف، امیدوار اســت در سال 
جاري نیز بتواند به واسطه دســتیابي به اهداف برنامه 
ریزي شده خود، جایگاه این گروه در کارزار صادرات کشور 
را حفظ کرده و بهبود بخشد. براساس اقدامات و فعالیت 
هاي صــورت گرفته، ســایپا تا کنون به ســوریه، عراق، 
مصر، ونزوئلا، الجزایر، ســودان، لیبــي، یمن، آذربایجان، 
ترکمنســتان، بلاروس، ارمنستان، افغانســتان، اوکراین، 
سنگال، نیجر، نیجریه، کامرون، ساحل عاج و غنا صادرات 

داشته است.
صادرات قطعــات منفصله و ارائه خدمــات پس از 

فروش
صادرات قطعات منفصله نســبت به خودروهای 
کامل از ثبات و استمرار بیشــتري برخوردار است، چرا 
که صــادرات قطعــات منفصله زمینه ســاز صادرات 
خدمات فني و مهندســي اســت کــه از ارزش افزوده 
بالایي برخوردار بــوده و موجب ایجاد دانش جدید در 
سازمان مي شــود. علاوه بر این، ایجاد شبکه فروش و 
خدمات پــس از فروش در بازارهــاي هدف صادراتي 
به عنوان یکي از پیش شــرط هاي ورود به بازار است 
که در مراحــل اولیه مطالعات بازار به آن پرداخته مي 
شــود. همانطور که اشاره شــد، اهمیت این موضوع تا 
آنجاســت که ” خدمات پــس از فروش به عنوان یکي 
از اصلي ترین مزیت هاي رقابتي محصولات صادراتي 

سایپا، نقش مهمي در موفقیت هاي صادراتي این گروه  
داشته و دارد.“

بازار فعلي محصولات سایپا
تونس: بر اساس استراتژي هاي تدوین شده، صادرات 
قطعات پلتفرمي و بدنه اي محصولات خانواده پراید و 
تیبا به کشور تونس به منظور بازطراحي جزئي و مونتاژ 
محصول در دســتور کار قــرار دارد که به همین منظور، 
تاکنــون اقداماتي از قبیل ارســال نمونه محصول تیبا و 
سایپا۱۱۱ بصورت SKDصفر و انجام بررسي هاي فني و 
امکان سنجي تولید، اعزام تیم فني مهندسي سایپا جهت 
بررســي امکان مونتاژ محصــولات در تونس و آموزش 
مونتاژ در سطح SKDصفر، باز طراحي قطعاتي همچون 
سپر جلو، جلوپنجره، چراغ جلو و عقب و برخي دیگر از 
قطعات بدنه اي و اجراي فرایند اخذ همولوگیشن کشور 

تونس انجام پذیرفته است.
آفریقــاي جنوبي: در این بازار نیــز پروژه اي جهت 
صادرات خودرو کوییــك و بازطراحي خودرو بصورت 
فرمان راست جهت ارائه به بازارهاي آفریقاي جنوبي، 
زیمبابوه، موزامبیك، نامیبیا و زامبیا تدوین شــده است 
که از اقدامــات اجرایي آن مي توان به انجام مذاکرات 
فني و تجاري و ارســال یك دســتگاه خودرو کوییك با 
گیربکــس اتوماتیك جهت انجام بررســي هاي فني و 

امکان سنجي اجراي پروژه اشاره کرد.
آذربایجان: گروه خودروســازي سایپا از سال ۱۳۹۰ 
در کشور آذربایجان به صورت پیوسته حضور مداوم و 
موفقیت آمیز داشته و عواملي همچون قیمت رقابتي 
و مصرف پایین سوخت محصولات شرکت سایپا، هزینه 
هاي لجستیکي نسبتا پایین به واسطه همسایگي با این 
کشــور به علاوه ارائه خدمات پس از فروش مناســب، 
موجب مقبولیت محصولات اقتصادي شرکت سایپا در 
بازار آذربایجان شده است. در حال حاضر تعداد ۳ هزار 
دستگاه از محصولات سایپا در بازار آذربایجان در حال 
تردد هســتند که بخش قابل توجهي از آنها در ناوگان 
تاکسیراني این کشــور به کار گرفته شده است. شرکت 
ســایپا در نظر دارد با حفظ و ارتقاء مزیت هاي رقابتي 
خود و نیــز معرفي محصولات جدید، طي پنج ســال 
آینده صادرات خود به کشــور آذربایجــان را تا ۱۰ هزار 

دستگاه افزایش دهد.
ســوریه: با پایان دوران جنگ در ســوریه و شــروع 
بازســازي و احیاي اقتصادي این کشور، سایپا توانست 
در ماه هاي پایاني ســال ۱۳۹۶، سایت تولیدي خود در 
شــهر حمص را احیاء کرده و ارســال پك هاي تولیدي 
محصــولات پُرطرفدار خــود در این بازار (ســایپا۱۳۱ 
و ســایپا۱۳۲) را از ســر بگیرد. همچنیــن محصولاتي 
همچون تیبا و تیبا۲ در شــرکت سیویکو (سایپاسوریه) 
به جرگــه محصولات تولیدي وارد شــد. بــا افزایش 

تقاضا و نیاز بازار سوریه به محصولات جدید، سایپا در 
نمایشگاه بین المللي دمشق ۲۰۱۹ اقدام به رونمایي از 
محصولات جدید اتوماتیك خود (ساینا و کوییك) کرد 
که با استقبال گسترده مشتریان بالقوه مواجه شد. سایپا 
برنامه دارد در سال هاي آتي، انواع محصولات تجاري 
خود شــامل وانت هاي ســبك و ســنگین را در سایت 

سوریه خود به تولید برساند.
عراق: گروه خودروسازي سایپا از سال ۱۳۸۲ صادرات 
خودرو را به کشــور عراق آغاز کرده است. برند سایپا در 
بــازار عراق به دلیل ارزان بــودن قیمت قطعات یدکي، 
دسترسي آسان مشتري به محصولات و قطعات، وجود 
تعمیرگاه ها و شــبکه گســترده خدمات پس از فروش 
در اکثر شــهرهاي کشــور عراق و نیزمصرف پایین بنزین 
خودروهاي تولید شــرکت ســایپا، به سرعت گسترش و 
معتبر شد به صورتي که بسیاري از تاکسي داران عراقي 
ترجیح به خرید خودروي سایپا ۱۳۱ و جایگزیني آن بجاي 
محصولاتي مانند کیا، نیسان، رنو و ... کردند. ظرفیت هاي 
موجود در بازار خودرو کشــور عراق موجب راه اندازي 
خط تولید خودروهاي تیبا و ۱۳۱ در این کشور شد. امروزه 
بیش از ۱۶۰ هزار دستگاه انواع خودروهاي تولیدي گروه 
خودرو ســازي سایپا درکشــور عراق در حال ترددند که 
عمده آنها در سیستم ناوگان تاکسیراني بکار گرفته شده 
اند. با وجود مشکلات مختلف در مسیر صادرات خودرو 
به کشور عراق، نظیر تغییر قوانین و مقررات و تعرفه هاي 
گمرکي و تغییر اســتانداردها و نیز تحریم هاي یکجانبه 
آمریکا علیه شرکت هاي خودرو ساز ایراني، گروه خودرو 
سازي ســایپا در نظر دارد تا با معرفي محصول اکونوم 
مجهز به گیربکس اتوماتیك به بازار عراق، در سال آتي 
بتواند به فروش  ۵ هزار دســتگاهي خودرو در این بازار 

دست یابد.
لبنان: گروه خودروسازي سایپا طي دو دهه گذشته 
با هدف گســترش بازارهاي صادراتي اقدام به مذاکره 
بــا طرف هاي فعال در بازار لبنان کرد که این امر نهایتاً 
منجر به عقــد قرارداد همکاري فروش و خدمات پس 
از فروش بــا یکي از متقاضیان موجود در بازار بســیار 
اســتراتژیك و رقابتي این کشــور در بهمن ماه سال ۹۴ 
شــد و متعاقب آن به عنوان تنها خودروساز در سطح 
خاورمیانه موفق به عرضه و فروش حدود ۴۰۰ دستگاه 
از انــواع محصولات خودروهاي ســواري و تجاري در 
بیش از ۱۰ مدل شــد. روند همکاري با نمایندگي لبنان 
با ســرمایه گذاري تقریبي ۴٫۵ میلیــون دلاري جهت 
نمایشــگاه ۸ طبقه اي و ایجــاد ۸ نمایندگي فروش و 
خدمات پس از فروش محصولات گروه ســایپا در نقاط 
مختلف لبنان و همچنین تبلیغات گسترده تلویزیوني، 
رادیویي، بیلبورد، شبکه هاي اجتماعي و نیز مشارکت 
در نمایشــگاه اختصاصي صنعت خــودرو جمهوري 
اسلامي ایران در بیروت آغاز شد. شایان ذکر است، گروه 
خودروســازي سایپا در نظر دارد با حفظ و ارتقاء مزیت 
هــاي رقابتي خود و نیز معرفي محصولات جدید، طي 
سه سال آینده، صادرات خود به کشور لبنان را تا سقف 

۱۰ میلیون دلار افزایش دهد.

۲۳۷ هزار دستگاه خودرو طی دو دهه صادر شد

شرق: در شرایط تحریــم که نفت ایران براي فروش خود دچار چالش اساسي 
اســت، جذب سرمایه هاي خارجي براي توســعه صنعت نفت هم با چالش 
مواجه شــده است. براي این مشــکل، چه راهکاري وجود دارد؟ آیا ابزارهاي 
مالي براي گذران امور صنعت نفت و گاز و توسعه این بخش وجود دارد؟ این 
موضوعي است که مؤسسه مطالعات انرژي ایران در کنفرانس «توسعه نظام 
مالي در صنعت نفت» قصد بررسي و پاسخ گویي به آن را داشت. در نشستي 
که دیروز در این زمینه برگزار شد، رئیس مؤسسه مطالعات انرژي گفت: «براي 
تأمین سرمایه و توسعه صنعت نفت و گاز، طیف مختلفي از ابزارهاي مالي از 

روش تهاتر تا استفاده از رمزارزها را مد نظر داریم».
 ۶ میلیون بشکه نفت و گاز در داخل استفاده مي شود

علي مبیني دهکردي گفت: ۹.۵ میلیون بشــکه نفت و گاز در کشور تولید 
مي شود که معادل شش میلیون بشکه آن در داخل کشور به مصرف مي رسد. 
این در حالي اســت که این شــش میلیون بشکه در روز ظرفیت مناسبي براي 
صرفه جویي دارد. به گفته دهکردي، شــدت مصــرف انرژي ایران حدود پنج 
تا شــش برابر متوســط جهاني و حدود ۱۰ تا ۱۲ برابر کشورهاي توسعه یافته 
است. این مقام مسئول افزود: باید به صورت دقیق بررسي کرد چطور مي توان 
فعالیت هاي مشترکي بین ابزارهاي مالي و صنعت نفت ایجاد کرد که در این 
زمینه مي توان از ظرفیت اســتارت آپ ها استفاده کرد. البته باید گفت صنعت 
نفت به طور جدي نیازمند سرمایه گذاري است که استفاده از سرمایه خارجي 
به دلیل اعمال تحریم ها براي ایران ناممکن شده است. از سوي دیگر ایران به 

دلیل تحریم هاي بانکي در انتقال مالي نیز دچار مشکل است.
این مقام مســئول ادامه داد: بر اســاس برآوردهاي سال ۸۳ براي توسعه 
صنعت نفت در ســال نیازمند ۲۰ میلیارد دلار ســرمایه گذاري هســتیم البته 
این رقم براي شــرایط کنوني مشخص نیست. براي بهبود صنعت پتروشیمي 
نیازمند سرمایه گذاري بالغ بر ۲۵ میلیارد دلار، براي بهبود شرایط پالایشگاه ها 
۱۷ تا ۱۸ میلیارد دلار و براي بهبود اوضاع نیروگاه ها ۱۴ میلیارد دلار در ســال 

سرمایه گذاري نیاز داریم.
 ایجاد خط اعتباري چیني و روسي براي دورزدن دلار

در همین باره حســین عبده تبریزي، اقتصاددان نیز با بیان چند راه حل اعلام 
کرد: اگر خط مبادله با چین و روســیه فراهم شود، مي توانیم محدودیت دلار 
و یورو را دور بزنیم یا اســتفاده از سیســتم تهاتر روش دیگري اســت که با آن 

مي توانیم محدودیت ها را پشت سر بگذاریم.
عبده تبریزي در ادامه گفت: روش هاي تهاتر و رمزنگار از جمله روش هاي 
انتقال مبادلات پولي هســتند که مي توان مورد بررسي قرار داد. البته این گونه 
نیست که رمزارزها بتوانند مسائل مبادله پولي نفت ایران را به کل حل کنند اما 

ابزار جانبي هستند که کار با آنها ضرورت دارد.
 فروش نفت آتي ایران در بازارهاي بین المللي

مهدي حســیني ، رئیس پیشــین کمیته بازنگري قراردادهاي نفتي ایران با 
اشاره به اینکه در بخش بالادســتي صنعت نفت ریسک سرمایه گذاري بسیار 
بالاســت مي گوید: در بخش بالادســتي صنعت نفت، نیازمند ســرمایه گذاري 
خارجي از ســوي کساني هســتیم که از خرید ریسک، پول مي ســازند. در این 

بخش شــرکت هاي نفتي با آورده ســرمایه و تکنولوژي مي توانند به توســعه 
صنعــت نفت کمک کنند  اما در شــرایط تحریم، چنیــن امکاني براي صنعت 
نفت برقرار نیست. حسیني با هشدار درباره زیان عقب ماندن از توسعه میادین 
نفتي و گازي از همســایگان و همین طور تولید ثــروت  مي افزاید : این رخدادها ، 
قدرت و اثرگذاري سیاسي و اقتصادي ایران را در بازارهاي بین المللي مي کاهد؛ 
بنابرایــن باید به دنبــال راهکارهایي براي جبران این عقب افتادگي در شــرایط 
تحریم بود. ظرفیت سازي یعني قدرت؛ بنابراین باید متناسب با میادین کشور به 
ظرفیت ســازي اقدام کنیم.او با تأکید بر اینکه درحال حاضر، مخازن نفتي ایران 
بســیار قدیمي هستند و دچار افت شده اند، هزینه هاي فراواني مي طلبند و باید 
به ســمت آن برویم که هزینه هاي آن را کاهش دهیم گفت: درحال حاضر ما 
مانده ایم و تکنولوژي سنتي و توان داخلي. با تکنولوژي سنتي مي توان میادین 
اکتشافي اما توسعه نیافته را پیش برد، تا تحریم ها به اتمام برسد. در این شرایط، 
ضرورتا نیازمند ســرمایه  هستیم و اینجاســت که خودمان باید سرمایه گذاري 
کنیم. این ســرمایه ها مقرر بود از طریق صندوق ذخیره ارزي (صندوق توسعه 
ملي) براي توســعه زیرســاخت هاي بخش صنعت به ویژه نفــت و گاز، مورد 
اســتفاده قرار گیرد. چنین اقدامــي در نروژ به این صورت انجام شــد که تمام 
سرمایه هاي تجمیع شــده در این صندوق در خارج از این کشور سرمایه گذاري 
شــده و سود آن به صندوق بازگشته اســت. در حال حاضر یک تریلیون دلار در 
این صندوق ســرمایه گذاري شده است. چنین اقدامي در کشور صورت نگرفت 
و اکنون سرمایه  مورد نیاز براي توسعه زیرساخت ها را در اختیار نداریم.رئیس 
پیشین کمیته بازنگري قراردادهاي نفتي ایران با بیان اینکه فاکتور منابع صندوق 
توسعه ملي کافي نیســت، ادامه مي دهد: درحال حاضر بالاي ۱۰ شرکت را در 
ایران به عنوان شرکت هاي E&P (اکتشــاف و تولید) شکل داده ایم و در انتظار 
هســتیم که در آینده به غول هاي نفتي تبدیل شوند. این شرکت ها هم توانایي 
مالي سنگیني را که پروژه ها نیازمند آن هستند، در اختیار ندارند؛ بنابراین باید به 
مشــکل ابزار مالي در حل گره اصلي اقدام کنیم. در قراردادهاي IPC و پیش تر 
در قراردادهاي باي بک در بخش هاي بالادســتي، قرار بر این بود که هر شرکتي 
که در ایران براي همکاري ورود کرد و به نتیجه رسید، از محل حداقل ۵۰ درصد 

درآمد حاصل از تولید نفت، هزینه کرد و سود خود را دریافت کند.
او ادامــه مي دهد: بــه عقیده من، بهترین راهکار اســتفاده از ســهم این 

شرکت هاســت. به این ترتیب که این شرکت ها مقرر است پس از دو، سه سال، 
به تولید برســند و ســرمایه گذار به ســهم خود از ۵۰ درصد تولید نفت یا گاز 
دســت پیدا کند. یکي از راهکارهایی که در بازارهاي بزرگ مالي جهان صورت 
مي گیــرد، پیش فروش نفت اســت. در دیداري که بــا رئیس بورس نایمکس 
داشتم، اعلام کرد تا صد میلیون بشکه در روز، معاملات کاغذي نفت آینده را 
انجام مي دهند. به نظر مــن مي توان در ایران نیز از این روش بهره گرفت. اگر 
شــرکت ملي نفت اعلام کند که مي توان ۲۵ هزار بشکه نفت را پیش فروش 
کرد، چند مزیت براي کشور دارد؛ نخست آنکه منجر به جذب سرمایه  خواهد 
شــد که براي توسعه صنعت نفت هزینه شده و آینده را تضمین مي کند. دوم 
آن اســت که این شــرکت ها مي توانند به شــرکت ملي نفت که امروز گرفتار 
فروش نفت اســت و به تنهایي برای فروش آن اقدام می کند، در فروش نفت 
کمــک کنند و به علت خصوصي بودن در تحریم قرار نگیرند. ســوم اینکه به 
علت بهره گیري از کارگزاري هاي بورسي، بازار بورس نیز مي آموزد چگونه در 
بازارهاي آتي فعالیت کند. به عبارتي مي توان با پیش فروش نفت هایي که این 
شرکت ها از آن سهم خواهند داشت، نفت تولید آینده را امروز به فروش رساند 

و نقدینگي را تأمین کرد.
 انتشار «اوراق فروش نفت» براي جذب سرمایه هاي داخلي

رئیس پیشــین کمیته بازنگري قراردادهاي نفتي ایران با اشــاره به روش 
جایگزین دیگر نیز تصریح مي کند: راه حل بعدي، استفاده از بازار داخلي است؛ 
زیرا به هر حال ریسک بازار خارجي در شرایط تحریمي کماکان باقي است. در 
چنین شــرایطي، بورس نفت مي تواند با انتشار «اوراق فروش نفت» اقدام به 
فروش نفت کند. این اوراق با اوراق قرضه، صکوک یا مشارکت متفاوت است و 
مي توان به عنوان یک ابزار مالي جدید از آن بهره مند شد. با این روش مي توان 
نقدینگي موجود در کشور را جذب سرمایه گذاري در توسعه صنعت نفت کرد؛ 
اما شــرط آن، این اســت که کف قیمت نفت امروز را شرکت ملي نفت ایران 
گارانتي کند. با انتشار اوراق ۱۰بشکه، صد بشکه و هزار بشکه اي نفت مي توان 
مردم را به سرمایه گذاري دعوت کرد و البته این اطمینان را به آنها داد که هرگاه 
خواهان بازگشــت پول خود بودند، این امکان فراهم خواهد بود؛ البته پس از 
گذشت دو سال که شرکت هاي E&P (اکتشاف و تولید) به بهره برداري برسند. 
با این حال اعلام شود که در صورت استمرار سرمایه گذاري، سود مابه التفاوت 
افزایش قیمت نفت به جیب خریــداران خواهد رفت و از آنجا  که پیش بیني 
مي شــود قیمت نفت در آینده رو به صعود بگذارد، این جذابیت قطعا وجود 
خواهد داشت و سرمایه داران ایراني به جاي آنکه در بورس روي شرکت هایي 
که سرنوشت مشخصي ندارند، سرمایه گذاري کنند، مجاب مي شوند به خرید 
اوراق فروش نفت اقدام کنند. شــرکت هاي E&P (اکتشاف و تولید) مي توانند 
از این روش براي پروژه هایي که درصد بالایي به ریال نیازمند هستند، استفاده 
کنند. به گفته او، این دو روش به عنوان دو روش مکمل هم بسیار عملیاتي تر از 
روش هایي خواهند بود که اوراق مشارکت، صکوک و قرضه عمل خواهد کرد؛ 
زیرا در آن موارد نیازمند آن هستیم که بلافاصله به خریداران سود بپردازیم؛ اما 
در این اوراق، پرداخت ســود منوط به بهره برداري شرکت هاي E&P (اکتشاف 

و تولید) خواهد بود.


