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اتحاد برای اختصاص
 ۷۰  میلیون دلار بودجه 

فــارس: به دلیــل افزایش تعداد افــرادی که  �
ترجیــح می دهنــد بــه جــای اســتفاده از رایانه 
شــخصی از تبلت و گوشــی و... اســتفاده کنند، 
شــرکت های بزرگ ســازنده رایانه شخصی قصد 
دارند بــرای تبلیغ مزایــای رایانه هــا ۷۰  میلیون 
دلار هزینه کنند. براســاس گزارش دنورپست، در 
آگهی هــای تبلیغاتی که به  همیــن  منظور تولید 
و پخش می شوند، مزایای اســتفاده از رایانه های 
شــخصی در مقایســه با گوشــی های هوشمند و 
تبلت ها توضیح داده شــده است. نکته جالب در 
این زمینه اتحاد شــرکت های بــزرگ رقیب برای 
طراحی و پخش تبلیغات یادشــده است؛ ازجمله 
این شــرکت ها می تــوان بــه اچ پــی، دِل، لنووو، 
مایکروســافت و اینتل اشــاره کرد. کاهش فروش 

رایانه های شخصی، کسب وکار همه این شرکت ها 
را به خطر انداخته است؛ بنابراین آنها حول شعار 
«رایانه شــخصی چه کار می کنــد؟» با هم متحد 
شده اند. در پنج سال اخیر لپ تاپ ها و گوشی های 
تراشــه های  نمایشــگرهای فوق دقیق،  به  مجهز 
قدرتمنــد و باتری هــای بــا عمر بالا باعث شــده 
رایانه های شخصی که قابلیت حمل ونقل ندارند، 
توان رقابــت خود را از دســت بدهند. از ســوی 
دیگر افزایــش خرید رایانه های شــخصی، باعث 
بهبود وضعیت درآمدی مایکروسافت و اینتل که 
به تازگی ویندوز ۱۰ و نسل جدید پردازنده های خود 
را عرضه کرده اند، می شود. پیکار تبلیغاتی یادشده 
از روز دوشــنبه آغاز شــده و از طریق شبکه های 
تلویزیونی و ســایت های اینترنتــی ادامه می یابد. 
قرار است این تبلیغات تا دو ماه دیگر و آغاز فصل 
خرید تعطیلات کریسمس ادامه یابد. هدف اصلی 
این تبلیغات افرادی هستند که در چهار سال اخیر 
رایانه شــخصی جدیدی نخریده اند. میزان فروش 
رایانه های شخصی در سه سال و نیم اخیر به طور 

مرتب کاهش یافته است. 

بازتاب رویداد

آى تى یکشنبه    26 مهر 1394سال سیزدهم    شماره 2425 

درآمد علی بابا بیشتر از ۵ کشور 
توسعه یافته

خبرآنلایــن: «علی بابــا» یک شــرکت در حوزه  �
تجــارت الکترونیکی اســت که در زمینه فروشــگاه 
اینترنتی و پردازش ســریع فعالیت می کند. در ســال 
۲۰۱۲ دو پورتال علی بابا ۱.۱ تریلیون دلار، معادل ۱۷۰  
میلیارد دلار فروش رفت. این رقم بیشــتر از مجموع 
فروش دو رقیب خود، یعنی «آمازون» و «ای بِی» بود. 
دویچه وله در این باره نوشــت: در ۱۹ ســپتامبر ۲۰۱۴ 
علی بابا چیزی حدود ۲۳۱  میلیارد دلار ارزش گذاری 
شــد. ۸۰ درصد از درآمد حاصــل از تجارت اینترنتی 
در چیــن به ارزش ســالانه ۳۰۰  میلیــارد دلار از آنِ 
علی بابا بــود. پیش بینی ها حاکی از آن اســت که تا 
ســال ۲۰۲۰ حجم درآمد تجــارت اینترنتی علی بابا 
از مجمــوع معاملات اینترنتی بریتانیــا، ژاپن، آلمان، 
فرانســه و آمریکا بیشتر خواهد بود؛ زیرا تا زمانی که 
شرکت آمریکایی «یاهو» یک چهارم علی بابا را خرید، 
این شرکت در غرب نامی بیگانه محسوب می شد، اما 

حالا در دنیا بیشتر افراد با آن آشنایی دارند. 

اینترنت موبایل ارزان نیست
به گفتــه رئیس   فــارس: 
ســازمان فنــاوری اطلاعات 
ایــران اینترنت ثابت در ایران 
کشورهاست،  ارزان ترین  جزء 
اما اینترنت موبایل در حالت 
قیمت های  جزء  غیربسته ای، 
متوســط در دنیاســت، امــا 
اینترنــت ثابت درگیر مشــکل کیفیت اســت، برای 
 100Kbps 2 زیرM مثال ســند و ریســو ســرویس
اســت. نصراالله جهانگــرد دراین باره بیــان کرد: به 
طور مشــخص قیمت اینترنــت را باید به دو بخش 
ثابت و همراه تقســیم و سپس درباره آن اظهارنظر 
دقیــق کرد. او افــزود: اینترنت ثابــت در ایران جزء 
ارزان تریــن کشورهاســت؛ امــا ایراد این اســت که 
کیفیــت اینترنت ثابــت مطلوب نیســت. او ادامه 
داد: یعنــی برای مثال اگر یک ســرویس اینترنت با 
ســرعت 2M خریداری کنید، تروپوت این ســرویس 
زیر 100Kbps (ارســال و دریافت با هم) اســت. او 
گفت: برای مثال اگر مشترک بخواهد یک فیلم را با 
اینترنت موبایل ببیند قیمتش  گران می شــود. اما در 
نهایت اســتراتژی اصلی وزارت ارتباطات و فناوری 
اطلاعات به حداقل رســاندن هزینه دسترسی مردم 

به اینترنت است.

 امید کردســتانی با عنوان رئیــس هیأت مدیره از 
گوگل به توییتر پیوســت. علی روغنــی، دیگر ایرانی 
نیز به سرپرســتی مهم ترین شــرکت «شــتاب دهنده 
استارت آپ» منصوب شد. دو انتصاب مهم در حوزه 
فناوری اطلاعات، توجه فعالان این عرصه را به خود 
جلب کرده اســت. دو ایرانی در سمت های مدیریتی 
منصوب شــدند تا به این ســازمان ها جان دوباره ای 

بدهند و بتوانند تغییرات مهمی ایجاد کنند. 
امید کردســتانی که به عنوان رئیس هیأت مدیره 
توییتر برگزیده  شــده یک حقوق سالانه در کنار مقدار 
مشخصی از ســهام دریافت خواهد کرد. به گزارش 
خبرآنلایــن، بیزینس مــن شــماره یک نت اســکیپ، 
گوگل و حالا توییتر قرار اســت ســالانه ۵۰  هزار دلار 
براســاس حقوق تعیین شــده مدیــران در توییتر به 
عنــوان پایه حقوق دریافت کند. شــاید فکر کنید این 
رقم کم اســت، اما با تعیین دو بلوک ســهام ۸۰۰ و 
۴۰۰  هزارتایی برای وی، اوضاع کاملا متفاوت خواهد 
شــد. به دلیل کم بودن پایه حقوق درنظرگرفته شده، 
این دو بلوک ســهام به  صــورت دو پاداش جداگانه 
و منوط به تصویــب هیأت مدیره به وی اهدا خواهد 
شــد. با توجه به قیمت حدود ۳۰دلاری هر ســهم 
توییتــر در بــورس، رئیــس هیأت مدیــره جدید این 
شرکت بابت ۸۰۰  هزار سهم، حدود ۲۴  میلیون دلار 
و بابت ۴۰۰  هزار ســهم نیز بیــش از ۱۲  میلیون دلار 
دریافت خواهد کرد، البته با شروط تعیین شده! امید 
کردســتانی متعهد شده است به مدیران ارشد عضوِ 

بُردِ اجرائی گزارش مستقیم دهد و براساس وظایفی 
که به وی محول شــده باید ســرویس های حرفه ای 
و تجــاری را برای توییتــر مهیا کند. اســتراتژی های 
شرکت، ورود و خروج و مدیریت نیروهای نخبه برای 
شرکت و مســئولیت های اســتراتژیک برای توسعه 
برنامه هــای توییتر، ازجمله وظایفی اســت که امید 
کردستانی باید انجام دهد. مبلغ ۵۰  هزار دلار حقوق 
پایه، براســاس اســتانداردهای تعیین شده اداری در 
توییتر تعریف  شــده و هرزمانی ممکن اســت تغییر 
کند. همچنین سیاســت های حقوقی توییتر، ازجمله 
مزایا، مرخصی و تعطیلات، شامل حال وی می شود. 
گفتنی است جک دورســی که هفته گذشته ازسوی 
سهام داران به سِمت مدیر اجرائی / CEO به  صورت 
دائمــی/ Permanent برگزیده شــد، پیشــنهاد داد 
امید کردســتانی رئیس هیأت مدیره / Cahirman یا 
رئیس برد اجرائی توییتر شــود. به گزارش مهر، امید 
کردســتانی، فعالیت هایی، مانند مدیر اجرائی گوگل 

و مشــاور آلفابت (هلدینگ گوگل) را برعهده داشته 
اســت. از دیگر فعالیت های این مدیــر موفق ایرانی 
می توان به فعالیــت در شــرکت های بزرگی، مانند 
«نت اســکیپ»، «وودافون»، «اچ پی»، «اســپاتیفای» 
و... اشــاره کرد. اکنــون نوبت به توییتر رســیده تا از 
تجارب کردســتانی برای نجات این شبکه اجتماعی 
اســتفاده کنــد. مدیرعامــل جدید توییتــر، تغییرات 
گسترده ای را برای نجات توییتر برنامه ریزی کرده که 
از میــان آنها می توان به اخراج بیش از ۳۳۰ کارمند 
این شــرکت بزرگ اشــاره کرد که در حدود هشــت 
درصد از کارکنان توییتر را تشکیل می دهند. دورسی، 
مدیرعامــل توییتر، درباره دعوت کردســتانی به این 
شرکت می گوید: «کردستانی ازجمله مدیرانی است 
که می توانــد در بهبود و رونق شــرایط توییتر نقش 
مهم و مؤثری داشــته باشد». کردستانی نیز با انتشار 
توییت های مختلفی، به بیان احساسات خود درباره 
همکاری جدیدش با توییتر پرداخته و از اینکه در کنار 

دورســی، به عنوان رهبر جدید توییتر فعالیت دارد، 
ابراز خوشحالی کرده است. 

مدیر اجرائی ایرانی سابق توییتر در استارت  آپ 
علی روغنی کــه حدودا یک ســال و نیم پیش، 
از ســمت مدیر اجرائی توییتر اســتعفا داده بود، به 
 Y Combinator اســتارت  آپ ســمت سرپرســتی 
منصوب شد تا بتواند به رشد و توسعه استارت  آپ ها 
کمک کند. «ســام آلتمن»، مدیرعامل این سازمان، از 
پیوســتن روغنی به این شــرکت، با عنوان «شریکی 
تحســین برانگیز» یاد کرده اســت. ایــن موضوع در 
حالی اســت که علی روغنی، در نوامبر سال گذشته 
به عنوان شــریک پاره وقت به این ســازمان ملحق 
شــده بود. شــتاب دهنده Y Combinator در سال 
۲۰۰۵ میلادی کارش را آغاز کرده بود. این شرکت ها 
startup accelera- «را بــا عنــوان «شــتاب دهنده
tor می شناسند. شــتاب دهنده ها، نقشی کلیدی در 
دستیابی اســتارت  آپ ها به رشدی سریع تر دارند که 
در حقیقت جزء ذاتی آنهاســت. یک شــتاب دهنده 
خدماتی را که اســتارت آپ ها نیــاز دارند به صورت 
کامل در اختیارشان قرار داده و در مقابل سهم کمی 
از سهام شرکت استارت آپ را تملک می کند. فضای 
کاری بــا امکانــات و تجهیزات، ارائــه آموزش های 
لازم، کمک به ایجاد درک عمیق از فضای کســب و 
کار، هزینه ســرمایه گذاری اولیــه، هدایت تیم ها و... 
ازجمله خدماتی است که به وسیله این مراکز ارائه 

می شوند. 

مدیران ایرانی در   رأس ۲ شرکت بزرگ حوزه فناوری اطلاعات

امید کردستانی، رئیس هیأت مدیره توییتر شد

وال اســتریت ژورنال در گزارش خود نوشته است 
اپل و جنرال الکتریک مدت هاســت در حال مذاکره با 
کانال هــای توزیع محصولات خود در ایران هســتند. 
این نشــریه در ادامه گزارش خود می نویســد: باید در 
نظر داشــت توافق هسته ای که به تازگی حاصل شده 
اســت، به آن معنا نیســت که کمپانی های یادشده، 
به سرعت می توانند محصولاتشان را به ایران بیاورند 
و هنوز در این راه، پیش زمینه های دیگری نیاز است و 
برخی اقدامات از ســوی طرفین نیز لازم به اجراست، 
اما در هر صورت، می توان انتظار داشــت دیر یا زود، 
پــای برند های مختلف آمریکایــی و اروپایی به ایران 
گشوده شود؛ برندهایی که مدت هاست در پی حضور 

در بازار ایران هستند. اینک رئیس مجمع تشکل های 
فنــاوری اطلاعــات و ارتباطــات ایــران، از برگزاری 
همایــش معرفــی فرصت هــای ســرمایه گذاری در 
صنعت فناوری اطلاعات و ارتباطات ایران و برقراری 
ملاقات های تجاری با شرکت های اپل، مایکروسافت 
و اوراکل به مناســبت هفته فناوری امارات، در محل 
مرکز تجارت جهانــی دوبی خبر می دهد. محمدرضا 
طلایــی، در این بــاره به فــارس می گوید: براســاس 
تفاهم نامه همکاری بین مجمع تشــکل های فناوری 
اطلاعــات و ارتباطــات و نمایشــگاه جیتکــس، در 
نمایشگاه الکامپ سال گذشته، ملاقات های تجاری و 
برقراری ارتباط با مدیران فناوری اطلاعات و ارتباطات 

و مدیــران جیتکس برنامه ریزی شــد. بــا وجود این، 
رســانه های آمریکایی این نکته را یــادآوری می کنند 
که قبل از ورود شرکت های غربی به بازار ایران، این 
کشور باید تبعیت خود از توافق را به اثبات برساند. 
این روند ممکن اســت تا سال ۲۰۱۶ ادامه پیدا کند. 
ظاهرا این اولین باری نیســت که اپل به فکر حضور 
در بازار ایران افتاده اســت. درحالی که کشــورهای 
حاضر در مذاکرات هســته ای در حــال چانه زنی با 
ایران بودند، براســاس گزارش ها، شرکت اپل در دو 
سال گذشته در انتظار لغو تحریم ها بوده است. یک 
مقام شــرکت اپل گفته بود، با توزیع کنندگان ایرانی 
در لندن دیدار کــرده تا درباره قراردادهای احتمالی 

برای صــدور محصولات به ایران بــا آنها گفت وگو 
کنــد. هرچند توافق کلی هنوز دراین باره به دســت 
نیامده است، اما در ماه می ۲۰۱۴ تحریم ها در زمینه 
فروش تجهیزات مخابراتــی مصرفی و نرم افزار به 
ایران برداشــته شــده است. براســاس این گزارش 
همچنین اپل با مقامــات وزارت خزانه داری آمریکا 
درباره فعالیت در ایران مشــورت کرده اســت. اگر 
همه چیز طبق برنامه ریزی پیش برود، محتمل ترین 
ســناریو این خواهــد بود کــه اپل به جــای ایجاد 
فروشــگاه های خود در ایران، خرده فروش هایی در 
این کشــور انتخاب کند که منحصرا محصولات این 

شرکت را به فروش برسانند.

ملاقات ایرانى ها با اپل و مایکروسافت در دوبى

نى
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