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رکود در بخش صنعت چوب

فضــای اقتصاد کشــور قبــل از امضای  �
توافق نامه بین ایران و کشــورهای ۱+۵ طبق 
آمارها با رشــد منفی حدود هفت درصد در 
ســال ۹۱ و ۵٫۶ درصد در ســال ۹۳ و صفر 
درصد در ســال گذشــته همراه بــود. دلیل 
ایــن امر فشــار رکــود و کاهش نــرخ تورم 
بــود. دراین میــان صنعت چوب نیــز مانند 
دیگــر صنایع، به دلیل رکــود حاکم در بازار، 
دچــار افت تقاضــا و در نتیجه افــت تولید 
شــد و اکنون این احتمال وجــود دارد که با 
تعطیلــی برخــی از واحدهــای تولیدی، به 
مسئله بی کاری نیز دامن زده شود. امروزه در 
شرایطی به سر می بریم که سایه تحریم ها از 
عرصه تولید، تجــارت و صادرات ما برچیده 
شــده و باید شــواهدی از بهبــود وضعیت 
در بخش صنعت داشــته باشــیم. صنعت 
چوب و خصوصــا صنعت مبلمان خانگی و 
اداری ایــن روزها حال و روز خوشــی ندارد. 
با نگاهی گذرا به بازارهــا مبلمان خانگی و 
اداری، درمی یابیم اســتقبال چندانی از خرید 
نمی شود و فروشــندگان با اجاره های بالایی 
که می پردازند، روزگار خوشــی ندارند و تنها 
در فروشــگاه های خود چشم به راه مشتری 
نشســته اند. ســه عامل دولــت، تولیدکننده 
و مشــتری، علــت ایجــاد این رکود اســت. 
قدرت خرید مردم کاهش یافته و سیاســت 
ضدتورمی دولــت در کنار پارامترهایی مانند 
افزایش دســتوری  مالیــات،  نــرخ  افزایش 
دســتمزدها، افزایــش حامل هــای انرژی و 
افزایــش هزینه مــواد اولیه وارداتی، فشــار 
وحشــتناکی را بر توان صاحبان صنعت وارد 
کرده و رقابت پذیری آنها را به شــدت کاهش 
داده است. از سوی دیگر شرکت های صنایع 
چوبی هم جســارت تغییر در سبک تولیدات 
خود و همگام شدن با استانداردهای جهانی 
را از دســت داده اند. کارشناســان اقتصادی 
بر این باورند در چنین شــرایطی که به رکود 
تورمی مشهور است، تنها راه نجات، تحریک 
طرف تقاضاست، همچنین در شرایط فعلی 
باید به فکر صادراتی کردن محصولات کشور 
نیز باشــیم؛ ازاین رو مدیران، از طراحان برای 
طراحــی تولیــدات جدید و مدرن اســتفاده 
نمی کننــد و شرکت هایشــان دچار روزمرگی 
شــده و به نیــاز بــه تغییر به منظور رشــد، 
توســعه و بهبود کیفیت محصــول با توجه 
به درخواست مشــتریان با ذائقه های جدید، 
توجه نمی کننــد و مشــتریان در مواجهه با 
انتخاب بیــن کالای خارجــی و ایرانی دچار 
تردید می شوند. باید بپذیریم صنعت مبلمان 
ما در شــرایط غیررقابتی با برندهای واقعی 
و بزرگان عرصــه طراحــی و بازرگانی بوده 
که چند صباحی را متناســب با بازار به ســر 
برده اســت.  صنعت مبلمان مــا با مدیرانی 
با تفکر ســنتی از فرصت نبود شــرکت ها و 
برندهای بزرگ استفاده نکرده و به روزرسانی 
نشده اســت و این نگرانی به وجود آمده که 
پســابرجام، درصورتی که هنگامه  در دوران 
رقابــت و کار دانش محور فرابرســد، عرصه 
رقابت بر ایــن صنعت تنگ تر خواهد شــد. 
با نگاهی گــذرا به دو کشــور ترکیه و چین، 
درمی یابیم همین صنعــت نقش بزرگی در 
رشد و توسعه کشورشان داشته است؛ کشور 
چین در ســال ۲۰۰۲ حدود ۳٫۵ میلیارد دلار 
مبلمــان صادر کرده اســت یا کشــور مصر 
با وجــود فقر در منابع جنگلــی، حدود ۳۵ 
میلیون دلار در ســال ۲۰۰۰ صادرات مبلمان 
داشــته اســت. آمریکا در همان سال حدود 
۵٫۹ میلیــارد دلار مبلمان وارد کرده اســت 
که از این مقدار ۵٫۲ میلیارد دلار آن از کشور 
چین بوده است. علت پیشرفت این کشورها 
اســتفاده از ابزارهــای روز دنیا بــا توجه به 
کیفیت محصول و تنوع، استفاده از تجربیات 
و توجــه به خواســت مشــتریان،  بهره وری 
عوامل تولید و  اجتناب از روزمرگی به همراه 
برنامه ریزی برای رشــد کیفیــت محصول و 
اســتفاده از طراحان جوان و خلاق با نگرش 
مثبت و آگاهی مدیرانشان است. ما مشکلات 
را به تحریم ها نســبت می دهیم؛ درحالی که 
کامــلا این گونه نیســت و یکی از مشــکلات 
اقتصادی کشــور ناشــی از بهره وری پایین و 
نبود مدیریت اســت. به نظر می رسد باید در 
کشورمان دســت به تغییرات اساسی همراه 
با جســارت بزنیم. مدیرانــی به  عنوان هیأت 
مدیــره و مدیرعامل وارد اتحادیه صادرات یا 
اصناف صنایع چوب شــوند که بتوانند تمام 
وقــت و فکر خود را برای پیشــرفت و بهبود 
وضعیت صنعــت چوب بــه کار گیرند و از 
طرفــی از مدیران ســنتی و مســن به  عنوان 
الگوی تجربه و صبوری اســتفاده کنیم و از 
مدیران تحصیل کرده جــوان و ابداع کننده و 
خلاق بهره ببریم تا بتوانیم از رکود فعلی به 

سمت مسیر تعالی قدم برداریم.
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وزیر نفت: رابطه ایران و الجزایر در 
اوپک راهبردی است

وزیر نفت جمهوری اســلامی ایــران گفت: رابطه  �
ایــران و الجزایر در ســازمان کشــورهای صادرکننده 
نفت (اوپــک) درازمدت، پایدار و راهبردی اســت.به 
گزارش وزارت نفت، «بیژن زنگنــه» دیروز در دیدار با 
«نورالدیــن بوطرفــه»، وزیر انرژی الجزایــر، در تهران 
افــزود: ایــران و الجزایر افزون بر همــکاری در اوپک 
می توانند روابط دوجانبه خود را در بخش نفت، گاز و 
انرژی و دیگر بخش ها توسعه دهند.زنگنه تأکید کرد: 
«الجزایر، ایران را به عنوان وطن دوم خود بداند».وزیر 
انرژی الجزایر نیز در این دیدار گفت: ارتباطات ایران و 
الجزایر در چارچوب سازمان اوپک روابط مستحکم و 
خوبی است.به گفته بوطرفه، الجزایر در دوران تحریم 
همیشــه پشــتیبان و حامی ایران بوده است.الجزایر 
در شــمال قاره آفریقا قرار دارد و وسیع ترین کشور در 
ســواحل جنوبی مدیترانه و دومین کشور بزرگ آفریقا 
پس از ســودان به شمار می رود و با کشورهای تونس، 
لیبی، نیجــر، مالــی، موریتانی، مغــرب و جمهوری 
صحرای غربی همســایه اســت و مرزهای این کشور 
در شــمال به دریای مدیترانه ختم می شود.قرار است 
نشســت غیررســمی اعضای اوپک در حاشیه مجمع 
جهانــی انــرژی از پنجم تا هفتم مهرمــاه (۲۶ تا ۲۸ 

سپتامبر) در الجزایر برگزار شود.

رئیس سازمان برنامه و بودجه استان تهران:
۲ میلیارد دلار سرمایه گذاری 

خارجی
ایرنــا: رئیــس ســازمان برنامه وبودجه اســتان  �

تهران با بیــان اینکه در پســابرجام در قالب اقتصاد 
مقاومتــی حــدود دو میلیــارد دلار ســرمایه گذاری 
خارجی در اســتان انجام شده اســت، گفت: پنجره 
واحــد دســتگاه های اجرائی ســتاد ســرمایه گذاری 
اســتان تهران وظیفه تسهیل ســرمایه گذاری و رصد 
پیشــرفت آنهــا را برعهــده دارد.نعمــت االله ترکی 
در نشســت خبری خــود با خبرنــگاران که در محل 
ســازمان برنامه وبودجه اســتان تهران برگزار شــد، 
افزود: ۱۰۵ پروژه دســتگاه های اجرائی استان، نیز به 
منظور تحقق اقتصاد مقاومتی تا پایان سال به بخش 
خصوصی واگذار می شــوند.وی تصریح کرد: عناوین 
این طرح هــا در تارنمــای ســازمان برنامه وبودجه 
استان قرار خواهد گرفت و به مرور از طریق برگزاری 

مناقصه به مردم واگذار خواهند شد.
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کشورهای آسیای جنوب شرق چگونه موفق به راهبری بنگاه های کوچک و متوسط شدند
الگوبرداری از تأمین مالی مالزی

امروزه، شرکت های کوچک و متوسط «اس ام ایي» ها 
([۱]اس ام ایــی s) و توســعه آنهــا موتــور محــرک 
اشتغال زایی و رمز توســعه اقتصادی کشورها شناخته 
شده است که می تواند با نوآوری، کارآفرینی و تحول در 
فناوری و صنعت، ســبب افزایش رشد اقتصادی شود. 
تشــخیص اهمیت این بنگاه ها، مرتفع کردن مشکلات 
موجــود در حوزه تأمین مالی، تســهیل کســب وکار و 
توســعه آن را امری گریزناپذیر می  کند. مشــکل اصلی 
در تأمین مالی این بنگاه ها این اســت که بانک ها اغلب 
تســهیلات را به شــرکت ها و صنایع بزرگــی می دهند 
که ســوابق اعتباری روشــنی دارند، بنابراین بنگاه های 
کوچک به دلیل نداشــتن ســوابق اعتباری یا نهادی ای 
 که بتواند ضمانت آنها را نزد بانک بکند، از دسترســی 
به منابع مالی محروم می مانند. در بســیاری از کشورها 
برای حل این معضــل، نهادها و ســازمان هایی ایجاد 
شده که ضمن دراختیارگذاشــتن منابع مالی، خدمات 
حمایتی متنوعی را به اس ام ایي ها ارائه می کنند. کشور 
مالزی، از جمله کشورهای در حال توسعه ای است که 
با هدف تبدیل شدن به یک کشور کاملا توسعه یافته در 
همه زمینه ها در ســال ۲۰۲۰، برای توسعه اس ام ایي ها 
به عنوان ســنگ بنا و نیــروی محرک فرایند توســعه، 
برنامه ریزی هــای ویــژه ای دارد. ایــن کشــور با وجود 
شباهت های فرهنگی بســیار با ایران، توانسته است با 
اجرای سیاســت های مناسب اقتصادی، علاوه بر حفظ 
نرخ رشد تولید ناخالص داخلی در سطحی قابل قبول، 
فقر را تا حد بسیار زیادی از بین ببرد. نرخ تورم نیز در این 
کشور در سال های گذشته از حدود سه درصد فراتر نرفته 
و پیش بینی ســازمان همکاری های اقتصادی و توسعه 
(OECD[۲]) از رشــد اقتصاد مالــزی در دوره ۲۰۱۶ تا 
۲۰۲۰ معادل پنج درصد است. آخرین آمارهای موجود، 
نشــان دهنده پایداری فرایند رو  به رشد اس ام ایي ها در 
مالزی از ســال ۲۰۰۴ تاکنون است، به طوری که بخش 
صنایع کوچک و متوســط در مالزی با سرعتی بیشتر از 

سرعت متوسط رشد اقتصادی، رشد کرده است.
بــا توجه به پراکندگی و گســتردگی اس ام ایي ها در 
مالزی، مراکز خدمات رسانی متعددی از طریق دولت و 
بانــک مرکزی این کشــور به منظور تقویــت این بخش 
مشخص شده است. حمایت جدی از صنایع کوچک و 
متوســط در مالزی از ســال ۱۹۹۶ و با تشکیل سازمانی 
تخصصی تحت عنوان شرکت توسعه صنایع کوچک و 
متوسط (SMIDEC[۳]) آغاز شد. هدف این تشکیلات 
کمک به تأمین مالی، ارائه خدمات مشاوره، فراهم آوردن 
امکانات زیربنایی، کمک به دسترسی این بنگاه ها به بازار 
و نهایتا توســعه آنها بود. پس از آن، تأســیس انجمن 
توســعه ملی اس ام ایي ها (NSDC[۴]) در سال ۲۰۰۴، 
فصل تازه ای را در توسعه این صنایع در مالزی رقم زد. 
این نهاد به عنوان بالاترین مرجع سیاست گذاری، نقش 
مهمــی در تنظیم اســتراتژی های توســعه ای صنایع 
کوچک و متوســط در بین همه بخش های اقتصادی و 
وزارتخانه ها و نهادهای مربوط داشت. از زمان تأسیس 
این انجمن، پیشرفت های قابل توجهی در زمینه توسعه 
اس ام ایي ها در مالزی صورت گرفته است. از جمله این 
پیشــرفت ها می تــوان بــه مــوارد زیــر اشــاره کــرد:
۱- مشخص شــدن یک تعریف دقیق برای اس ام ایي ها.
۲- جمع آوری و انتشــار آمــار و اطلاعــات مربوط به 
اس ام ایي ها.۳- تأســیس اداره اعتبــارات اس ام ایي ها.
۴- طراحی و تدوین چارچوب توسعه اس ام ایي ها تحت 
عنوان «اســتراتژی فراگیــر برای بنگاه هــای خرد[۵]»
۵- طراحــی و اجرای برنامه جامع بنگاه های کوچک و 
متوســط[۶] (۲۰- ۲۰۱۲).۶- به روزرســانی اطلاعات و 
ارائه گزارش های ســالانه.۷- ارائــه محصولات تأمین 
مالی خرد و تضمینی به اس ام ایي ها.۸- ارائه خدمات 
آموزشــی و مشــاوره ای بــه اس ام ایي ها.اهداف کلان 
برنامه جامع بنگاه های کوچک و متوسط (۲۰- ۲۰۱۲)، 
رساندن سهم بنگاه های کوچک و متوسط در جي دي پي 
به ۴۱درصد، رساندن سهم آن در اشتغال به ۶۵درصد و 
نهایتا رســاندن ســهم آن در صادرات کشور مالزی به 
۲۳درصد اســت. این برنامــه از موفق ترین طرح هایی 
است که برای رفع موانع پیش روی اس ام ایي ها در حال 
انجــام بوده و بهبودهــای چشــمگیري در حوزه های 
کلیدی از قبیل تمرکز بر بازاریابی و برندسازی، افزایش 
سهم در بازارهای صادراتی از طریق تولید کالاهای قابل 
عرضه در بازار جهانی، توسعه سرمایه انسانی و افزایش 
تحقیق و توســعه در این بنگاه ها ایجاد کرده است.در 
ســال ۲۰۰۷، انجمن توسعه ملی اس ام ایي ها، تصمیم 
گرفت یک سازمان اختصاصی به منظور هماهنگ کردن 
برنامه های مربوط به بنگاه های کوچک و متوســط در 
تمامــی وزارتخانه هــا و تدوین کــردن سیاســت ها و 
استراتژی های کلی برای این بنگاه ها تشکیل دهد که در 
نتیجه آن، شرکت بنگاه های کوچک و متوسط مالزی[۷] 
به عنوان نهاد مرکزی هماهنگ کننده امور مربوط به این 
بنگاه ها تأسیس شد. این شرکت که اکنون تحت نظارت 
وزارت صنعت و تجارت مالزی فعالیت می کند، در سال 
۲۰۰۹ آغاز به کار کرد و از آن زمان نقشی کلیدی و مهم 
در بحث هماهنگی همــه اقدامات صورت گرفته برای 
اس ام ایي ها، ارائه اطلاعات و خدمات مشــاوره ای برای 
صنایع کوچک مالزی دارد.همچنین با هدف حمایت از 
اس ام ایي هــا و تســهیل تأمین مالی بــرای این بخش، 
طرح هــا و قوانینی برای بهبود کیفیــت بازارهای مالی 
تصویب شده است که در نتیجه آن ثبات بازارهای مالی 
در مالزی تقویت شده و مؤسســات مالی نیز در نتیجه 
افزایش رقابت، از انعطاف پذیری بیشتر و کیفیت بالاتری 
برخوردار شده اند. از جمله این طرح ها می توان به طرح 
بخش مالی[۸] (۲۰۱۱- ۲۰) و قانون خدمات مالی[۹] 
(۲۰۱۳) اشاره کرد. تأکید این طرح ها عمدتا بر نوآوری، 
رقابت و فعالیت بخش خصوصی اســت. مسئله قابل 
توجــه دیگر علاوه بــر حمایت های چشــمگیر مالی و 

نهادی، بهبود سیستم مالیاتی در مالزی است؛ به نحوی 
که بار نهایی مالیات بر دوش تولیدکننده نباشد و باعث 
افزایش هزینه های کســب وکار نشــود.برآوردها نشان 
می دهد در نتیجه تلاش های انجام شده، در سال ۲۰۱۵ 
ســهم اس ام ایی ها از کل بنگاه های فعال در مالزی به 
۹۸٫۵ درصد و ســهم آنها در اشتغال این کشور به ۵۹ 
درصد رسیده اســت. نکته درخور توجه اینکه در دوره 
۲۰۱۰ تا ۲۰۱۴ نرخ رشــد متوسط ســالانه اس ام ایی ها 
معادل ۸٫۳ درصد بوده که بالاتر از نرخ رشــد متوسط 
ســالانه اقتصادی در همین دوره یعنی ۵٫۴ درصد قرار 
داشــته اســت. همچنین ســهم این بنگاه ها در تولید 
ناخالص داخلی، از ۳۲٫۲ درصد در سال ۲۰۱۰ به ۳۵٫۹ 
درصد در ســال ۲۰۱۴ رســیده اســت. با وجــود همه 
پیشــرفت ها، دولت مالزی همچنان بــرای آموزش به 
بنگاه های کوچک و متوسط و افزایش دسترسی آنها به 
مشــوق های موجود تــلاش می کند. افزایــش تعداد 
نهادهای مشاوره ای و انجام طرح هایی با هدف سهولت 
تأمیــن مالی این بنگاه هــا، از اولویت های اصلی دولت 
مالزی است.به طورکلی تأمین مالی بنگاه های کوچک و 
متوسط در مالزی ازسوی سه بخش بانکی، غیربانکی و 
بازار سرمایه انجام می شود. تأمین مالی در بخش بانکی 
ازســوی مؤسســات مالی توســعه ای (DFIs[۱۰]) که 
شامل مؤسســات بانکی و مؤسسات مالی است، انجام 
می شود. این مؤسسات شامل بانک بنگاه های کوچک و 
 (EXIM[۱۲]) متوســط[۱۱]، بانک صــادرات و واردات
مؤسسه مالی توسعه صنایع مالزی (MIDF[۱۳]) بانک 
پرتانین مالزی[۱۴]، بانک پمبانگونان مالزی[۱۵]، بانک 
راکیات مالزی[۱۶]،بانک سیمپانان ناسیونال کرجاســاما 
[۱۷] و مؤسســه تضمین اعتبار مالزی[۱۸] می شــود. 
تمامی ایــن نهادها، مالکیت دولتــی دارند و عموما با 
نظارت وزارت امور مالی فعالیت می کنند. حدود ۹۰ تا 
۹۵ درصد از کل تأمین مالی اس ام ایی ها در ســال های 
اخیر ازسوی بخش بانکی انجام شده، که این امر گویای 
نقش حمایت کننده سیســتم بانکی از صنایع کوچک و 
متوســط در مالزی است. در ســال ۲۰۱۴ سهم وام های 
اعطایی به اس ام ایی ها توســط بخش بانکی در تولید 
ناخالص داخلی، ۲۲٫۴ درصد بوده است. در همین سال 
۱۴۰٫۳۷۹ بنــگاه اقدام به دریافــت وام کرده  اند که ۸۶ 
درصد از این تســهیلات توسط مؤسســات بانکی و ۱۴ 
درصد توســط مؤسسات مالی توســعه ای تأمین شده 
است. در بخش بانکی، طرح ها و اعتبارات خاصی برای 
صنایع کوچک و متوســط ازسوی دولت و بانک مرکزی 
مالــزی (نگارا بانک یا BNM[۱۹]) در نظر گرفته شــده 
است که بنگاه های مشــمول این طرح ها می توانند در 
نرخی پایین تر از نرخ بازار به اعتبارات مالی دسترســی 
داشته باشــند. مؤسســه تضمین اعتبار[۲۰] مالزی نیز 
به عنوان تنها نهاد فراهم کننده تضمین برای اس ام ایی ها 
نقش مهمی ایفا می کند. این مؤسسه در سال ۱۹۷۲ با 
دســتور دولت مالزی و توســط بانک مرکزی این کشور 
تأســیس شــد و هدف اصلی آن افزایــش حمایت از 
برنامه های توسعه اقتصادی کشور از طریق کمک اندک 
اما قابل اتکا و بادوام به اس ام ایی ها است. طرح تأمین 
مالی تکنولوژی سبز (GTFS[۲۱]) در سال ۲۰۱۰ با هدف 
حمایــت از بنگاه های کوچک و متوســط تولیدکننده یا 
دارای  سیســتم های  یــا  محصــولات  مصرف کننــده 
فناوری های ســبز و طرح تأمین مالی مالکیت معنوی 
(IPFS[۲۲]) در سال ۲۰۱۳ با هدف تواناکردن بنگاه های 
کوچک و متوسط دارای مالکیت معنوی برای استفاده 
از حق مالکیت خود به عنوان یک وثیقه تأمین مالی، از 
ابداعات این مؤسسه است. درحال حاضر، نهاد ضمانت 
در مالزی علاوه بر تضمین وام و ارائه تســهیلات مالی، 
خدماتــی مانند مشــاوره در حوزه های تأمیــن مالی و 
توســعه کســب وکار، اطلاعات اعتبــاری و رتبه بندی 
اعتبــاری را نیــز ارائه می دهــد. ســازمان تأمین مالی 
مخاطره آمیــز مالــزی (MDV[۲۳]) نیــز از جملــه 
ســازمان های تأمیــن مالی در بخش بانکی اســت که 
تســهیلات مالی را برای پروژه هــای صنعتی، خدمات 
عمومی و پروژه های زیرساختی بلندمدت فراهم کرده و 
دارایی هــا، حقوق و ســود پــروژه را به عنــوان وثیقه 
می پذیرد. این سازمان نیز در طرحی با نام سیاست مسیر 
سبز[۲۴] از شرکت های کوچک و متوسط فعال در حوزه 
فناوری اطلاعات و ارتباطات، زیست فناوری، فناوری های 
سبز و سایر بخش های با نرخ رشد بالا، از طریق اعطای 
مشــوق های خاص حمایت می کند؛ مشوق هایی مانند 
وام با نرخ بهــره یارانه ای، معافیت مالیاتی، کمک های 
دولتی و اعطای امتیازات خــاص.در بخش غیربانکی، 
وظیفه تأمین مالی بنگاه های کوچک و متوسط بر عهده 
مؤسســات مالــی غیربانکــی از قبیــل شــرکت های 
سرمایه گذاری مخاطره پذیر (VCCs[۲۵])، کارگزاری ها 
و شرکت های لیزینگ است. در مالزی، سرمایه گذاری در 
شــرکت های نوپا و تازه تأسیس که پتانسیل رشد بالایی 
دارنــد، عمدتــا ازســوی صندوق های ســرمایه گذاری 
مخاطره پذیر دولتی انجام می شود. این شرکت ها توسط 

کمیسیون اوراق بهادار مالزی[۲۶] دسته بندی شده اند و 
با نظارت آن فعالیت می کنند. کارگزاری ها و شرکت های 
لیزینگ در بخش غیربانکی فعال هستند و این امکان را 
برای بنگاه ها فراهم می کنند کــه بتوانند تجهیزات لازم 
بــرای تولیــد را اجــاره کــرده و بدین ترتیــب از صرف 
هزینه های پیش از موعد برای ســرمایه اجتناب کنند.در 
 (ACE[۲۷]) بخش بازار ســرمایه در مالزی، بــازار ایس
به عنوان یک بازار سهام جایگزین و ضمانت محور، فعال 
است؛ این بازار به بنگاه های فعال در تمامی بخش های 
اقتصادی اجــازه ورود داده و هیچ محدودیتی در وجود 
حداقل های خاص برای ســابقه عملیاتی و اندازه بنگاه 
قائل نمی شــود. بازار ایس بسیار جذاب و رقابتی بوده و 
محلی برای سرمایه گذاری و ورود اس ام ایی ها در مالزی 
محسوب می شود. در پایان سال ۲۰۱۴ تعداد شرکت های 
فعــال در این بــازار ۱۰۷ عدد بوده اســت. علاوه بر این، 
کمیسیون اوراق بهادار مالزی به منظور پرورش ایده های 
خلاقانه مرتبط با کســب وکار و تسهیل افزایش سرمایه 
برای شــرکت های نوپــا و کوچک، در حــال طراحی و 
توســعه یک چارچوب قانونی برای تأمین مالی جمعی 
سرمایه (ECF[۲۸]) اســت. ECF در واقع نوعی تأمین 
مالی اســت که به شــرکت های نوپــا و کوچک امکان 
طریــق  از  را  خــود  نیــاز  مــورد  ســرمایه  می دهــد 
ســرمایه گذاری های کوچک که توســط تعــداد زیادی 
ســرمایه گذار و در برابر دریافت ســهم انجام می شود، 
کسب کنند.ملاحظه می شود که برنامه ریزی های ویژه و 
متعدد و سیاســت گذاری های جامع در نظر گرفته شده، 
گستره وســیعی از خدمات، از تأمین و تسهیل دسترسی 
بنگاه هــای کوچک و متوســط به منابع مالــی تا ارائه 
خدمات مشــاوره و آموزش برای افزایــش بهره وری را 

پیش روی اس ام ایی ها قرار داده است. در بررسی تجربه 
موفق کشــور مالزی، آنچه می تواند برای کشــور ایران 
راه گشا باشد، مسئله وجود و تنوع شیوه های تأمین مالی، 
تنوع نهادهای مالــی، فاصله گرفتن از تولیدات با ارزش 
افزوده پایین، وجود مؤسسه تضمین اعتبار، کارکرد فعال 
صندوق هــای ســرمایه گذاری مخاطره پذیر و پیش بینی 
برنامه های حمایتی کارا با هدف توسعه این بنگاه هاست. 
همچنین توجه به توســعه ســرمایه انســانی و ارتقای 
بهره وری از طریق تشــویق نوآوری و تسهیل دسترسی 
بنگاه ها به فناوری های روز از جمله راهکارهای مؤثری 
اســت که می تواند در چارچوب نهادی ایران نیز به کار 

گرفته شود.
تأمین مالی بنگاه های کوچک و متوسط در مالزی
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